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Otomotiv sektdri sadece arag Uretimi ve satisiyla degil, ayni
zamanda dinamik yapisi ve gucli oyunculariyla da dikkat ceken
bir alan. Bu sektdrde yillardir fark yaratan ve adindan basariyla
s6z ettiren isimlerden biri de Mapar Otomotiv’in Yénetim Ku-
rulu Bagkani Yalgin Sahin. Kokleri saglam bir temele dayanan
Mapar Otomotiv, sektérin degisen ihtiyaclarina hizla adapte
olan, yenilik¢ci ¢ozimleriyle musterilerine ve ig ortaklarina gu-
ven veren bir marka. Yal¢in Sahin’in liderliginde Mapar Otomo-
tiviin basar hikayesi, is dinyasinda ilham verici bir 6rnek ola-
rak 6ne cikiyor. Bu roportajda hem Yalgin Sahin’in sektdre olan
bakis acisini hem de Mapar Otomotiv’in basar sirlarini dinle-
me firsati bulduk. Kendisiyle yaptigimiz réportajda, sektérdeki
sorunlardan ¢6zim o6nerilerine kadar bir¢ok konuya degindik.

10 TL

ULKE TURIZMIiNE
BALTA VURMAYIN
Ulkemizin turizm ge-
lirlerini artirmak icin
turizmciler tim gucle-
riyle calisirken turizm
araclarinda yerli ve
yabanci yolcu ayri-

mi yapiimasi ve Turk
vatandaglarinin arac-
lardan indirilmek isten-
mesi akil alir gibi dedgil.
Turist sadece yabanci
vatandas demek de-
gildir. Turist kaltarel ya
da tarihi yerleri ziyaret
eden herkes icin kulla-
nilan bir tanimdir.
Turist kavramini dahi
bilmeyen bazi memur-
larin turizm araglarini
denetlemeye gbénde-
rilmesi en hafif tabirle
ulke turizmine ihanettir.
Gerekli egitim ve bilgi-
lendirmeler yapilmadan
sahaya bilgi eksikligiyle
gonderilen bu kigiler
tlkemizin blayuk bir ge-
lir kaynagi olan turizmi
baltalamaktan bagka
bir sey yapmiyor.
PARAYA SIKISAN,
TURIZMCILERE YUK-
LENIYOR
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PES N%'I'IK, 23 SAAT YOLGULUK 490 TL.!

Yeni yil zamlariyla birlikte kopru Ucretlerinde ciddi oranda bir artis gerceklesti. Oto-
blasculer, bu kopruleri kullanmak zorunda olduklari igin yakin en agir kismini yine
onlar ustleniyor. Hikumet, otobusculeri adeta sadece para kazandiran bir meta gibi
gbrmeye devam ediyor. Ustelik tim bunlar yetmezmis gibi akaryakita da yuksek
oranda zam geldi. Otobusctlerin belini buken bu temel gider kalemlerinde bir diizen-
leme yapilmadikca sektorin toparlanmasi mumkuin gorinmuayor. Bu zamlara rag-
men otobusculer maalesef yikici fiyat rekabetinden vazgecmiyor. 23 saat suren bir
yolculugun bilet fiyati 490-590 TL civarina ¢ekilmis durumda. Bu rekabete kim dur
diyecek? Bakanlik adeta gormezden gelerek, duymayarak, bilmezmis gibi bu tab-
loya g6z yumuyor. Peki 23 saat slren bir yolculugun fiyatini hangi yetkili hangi akil
ve mantikla 490 TL olarak onayliyor? Bu rakam ne mazotu ne kopru Ucretlerini ne
yolcu ikramlarini ne de otogar ¢ikis masraflarini karsiliyor. Yine her zaman soyledi-
gimiz gibi otobusculere en buyuk zarari kendi aralarindaki bu yikici rekabet veriyor.

karmasasi her zaman
oldugu gibi yine turizm
tagsimacilarint magdur
ediyor. Belediyenin,
kafasina gbére yorum-
ladigi diizenlemelerle
belge c¢ikarip bu bel-
gelerden hatiri sayilr
gelir elde etme cabasi
artik sektor icin buyuk
bir sorun haline geldi.
Turizmcilerden talep
edilen belge ve sof6r
karti gibi uygulamalar
sadece gelir saglama
amaci guden birer ka-
git parcasi haline geldi.
Simdi ise yeni bir icat
cikti: “Etkinlik Belgesi”.
Bu belge baslangicta
yalnizca fabrikalarin
personelini piknik gibi
organizasyonlara g6-
tirmesi icin isteniyordu
ancak son dizenleme
ile yerli turist tagiyan
tim turizm araclari-
nin bu belgeyi almasi
zorunlu hale geldi.
iiging bir sekilde aracta
yabanci turist varsa bu
belge gerekmiyor. Tu-
rizmciler bu uygulama-
nin daha ne kadar ileri
gidebilecegini merak
ediyor. Biz de buradan
soruyoruz: Daha neler
gbrecek bu turizmci?

ENTEGRE (113} ] entegrebiletcom




GUCUNUZE
GUGC KATIN

MAPAR BURSA

MAN Kamyon & Otobiis Yetkili Servisi
MAN Kamyon & Otobiis Bayi

istanbul Yolu Cad. No: 493/A

Alasarkoy Mah. Osmangazi/BURSA

Tel :02242610070

Fax : 02242610053

Acil
Servis: 05339319900

MAPAR IZMIR

MAN Kamyon & Otobiis Yetkili Servisi
MAN Kamyon & Otobiis Bayi

7410 Sok. No:18, 5. Sanayi Sitesi
Bornova - Pinarbasi / iZMIR

Tel :0232478 38 38

Fax : 0232478 3810

Acil
Servis: 05303739393

D www.mapar.com.tr

& ® X f(im/maparman

MAPAR MERKEZ OFiSi

Ikitelli Organize Sanayi Bolgesi
Dolapdere Esnaf ve Sanatkarlar Sitesi
16. Blok No:42 - 44 ikitelli/ISTANBUL
Tel :02126712735-36
Fax:0212671 27 44
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Yol
Arkadasum
KAMILKoC

DOGRU IS BiRLiGi BiZE GUC KATTI
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Kamil Ko¢’un bireysel yatirimcilariyla kurdugu is birlikleri, sektdrde ilham veren basari hikayelerine do6-
niistiyor. “Yol Arkadasim Kamil Ko¢” serimizin Trabzon duraginda, bireysel yatirimei Bilal Ornek ile bir
araya geldik. Ornek, Kamil Koc ile 2 aragla baslayan yolculugunun, zamanla daha cok araca ulasan bir
i birligi ve basariya nasil donustugunu bizlerle paylasti. Bu surecte kurumsallik ve samimiyeti bir ara-
da sunan bir is diizeninin, basarilarinin temel tasi oldugunu vurguladi. Ornek’in azim dolu hikayesi, Ka-
mil Ko¢’un sektbrde nasil fark yarattiginin ve bireysel yatirnmcilarin dogru is birlikleriyle neler basarabi-
leceginin somut bir 6rnegi. Trabzon’dan yukselen bu etkileyici basari hikayesini sizlerle paylasiyoruz...
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GELDIGIMIZ NOKTA BiZi
GURURLANDIRIYOR

1957 yilinda Trabzon’un Arsin il-
cesinde dogdum. Ornek Ailesi’nin
en bliylik torunu olarak ailemizden
miras kalan 1is disiplini ve daya-
nisma kiiltiiriiyle biiyiidiim. Ornek
Oto, koklii bir aile sirketi olarak
sadece yolcu tasimaciliginda degil,
ayn1 zamanda akaryakit, lojistik,
ingaat ve lastik gibi cesitli sektor-
lerde de faaliyet gosteren genis

bir yapiya sahiptir. Amcalarim ve
kuzenlerimle birlikte bu biiytik ai-
lenin birer pargasi olarak ayni ¢ati
altinda ¢alismaktan gurur duyuyo-
rum. Heniiz 12 yasindayken yolcu
tasimacilig1 sektoriine olan ilgim
basladi. Biiytiklerimiz baslangig-
ta bu alana sicak bakmasalar da
1srarct tutumum sayesinde 1982
yilinda ilk otobiisiimiizii alarak
sektore adim attik. O giinlerden
bu yana isimizi biiylitmek ve daha
fazla insana hizmet sunmak adi-
na otobiis filomuzu her gecen yil
genisletiyoruz. Bugiin geldigimiz
noktada ise bu basar1 hikayesinin
ardinda yalnizca kendi ¢abamiz de-
gil, ayn1 zamanda ge¢cmiste birlikte
calistigimiz degerli dostlarimizin
ve sektoriin biiytiklerinin katkilar
da vardir. Onlarin bilgi ve destek-
leri olmadan bu noktaya ulagma-
miz miimkiin olmazdi. Bu vesiley-
le, bize ilham veren ve yolumuzu
acan herkese sonsuz minnetlerimi
sunuyorum.

2 ARACLA BASLAYAN i8S BIR-
LiGiMiz BUGUN

ONLARCA ARACLA

DEVAM EDiYOR

[k olarak Kamil Kog ile calis-

maya 2 aragla basladik. Sistemin
ne kadar diizenli ve profesyonel
isledigini gordiikten sonra geri
kalan 18 aracimizi da Kamil Kog
blinyesine dahil ettik ve bu sekil-
de hikdyemizi yazmaya basladik.
Bugiin itibartyla onlarca araglik
bir filoyla bu is birligimizi siirdii-
riiyoruz. Kamil Kog¢’u sadece bir
is ortagi olarak degil, kendi firma-
miz gibi goriiyoruz. Bu anlayisla
calistyor ve hizmet kalitesinden
odiin vermiyoruz. Ornegin, otobii-
stimiizde bir yolcu dahi olsa o sefer
mutlaka yapilir. Kiigiik kazanglar
i¢in ne kendi ismimizi riske atariz
ne de calistigimiz firmanin admni.
Trabzon ne kadar biiyiik bir sehir
olsa da herkes birbirini bir sekilde
taniyor. Kamil Kog’a gegis siireci-
mizde 6nemli bir sorun yasamadik.
Sabit hatlarimizda ¢alisan aragla-
rimiz ve bu araglara tahsis edil-
mis sabit personellerimiz var. Bu
durum, sadece Trabzon halki i¢in
degil, farkli sehirlerden Trabzon’a
gidip gelen 6grencilerimiz ve diger
yolcularimiz i¢in de biiyiik bir gii-
ven kaynagi olusturuyor. Yolcular
hem kurumsal bir firmayla seyahat
etmenin rahathigini yasiyor hem de
bildikleri ve giivendikleri personel-
le yola ¢ikiyor. Kamil Kog, kendi
icinde biiyiik bir aile gibi. Biz de
bu ailenin bir pargasi olduk ve sa-
dik yolcularimizla bu bagi daha da
gliclendirdik. Onlar i¢in sadece bir
otobiis firmasi degil, ayn1 zamanda
giivenilir bir yol arkadasi olmay1
hedefliyoruz.

KAMIL KOC’LA CALISMAYA
BASLAYINCA ENDISELERI-
Mi BIR KENARA BIRAKTIM

Ekonomik agidan burada herhangi
bir sikint1 yagsamiyoruz. Otobiis-
cliliik sektort, yiiksek maliyet
kalemlerine sahip bir is alani.
Yakit alimi, personel maaslari,
lastik masraflari, otogar giris-¢1-
kis ticretleri ve arag kredileri gibi
giderler siirekli bir nakit akisin
gerektiriyor. Bu sektor, bu don-
giiyli siirdiiremeyen firmalarin
zamanla yok oldugu bir alan. Oyle
ki otobiisgiiliikte paranizin aninda
hesabiniza gegmesi hayati 6nem
tastyor. Tek bir araciniz da olsa,
bir¢ok da olsa eger bu nakit akisi
saglanamazsa isin stirduriilebilir
tarafi kalmiyor. Ben, Kamil Kog¢’ta
calismaya basladigimdan beri bu
tiir endiseleri bir kenara biraktim.
Ciinkii biliyorum ki kazandigim
para her zaman zamaninda he-
sabima gec¢iyor. Bu durum bize
ticaretimizi daha diizgiin ve ahlakl
bir sekilde yapma imkan1 sagliyor.
Hatta muhasebecimiz bile Kamil
Koc¢’un ekonomik ag¢idan sektorde
bir numara oldugunu sdyliiyor.
Onlarla ¢calismak isimizi planli ve
istikrarli bir sekilde yliriitmemize
bliytik katki sagliyor. Bu giiven
ortami, hem isimize odaklanma-
miz1 hem de gelecege daha saglam
adimlarla ilerlememizi miimkiin
kiliyor.

KAMIL KOC’UN iSLEYi-
SINDE SAMIMIi VE COZUM
ODAKLI YAKLASIM VAR
Kamil Kog¢’un isleyisindeki sa-
mimi ve ¢oziim odakl yaklasim,
sirketi digerlerinden ayiran en
onemli unsurlardan biri. Herhangi
bir sorunla karsilasildiginda hizli
ve etkili bir ¢6ziim i¢in herkesin

elini tagin altina koymasi, is ortak-
larina duyulan degerin bir goster-
gesi aslinda. En 6nemlisi de her
zaman bir muhatap bulabilmek.
Bu durum hem giiven duygusunu
pekistiriyor hem de isleri kolaylas-
tiryor. Isleyis acisindan herhangi
bir sorun yagsamiyoruz. Karsilasti-
gimiz herhangi bir sikintida ¢oziim
noktasinda herkes elinden gelenin
fazlasini yapiyor. Kamil Kog’ta
“aile” kavrami sadece sozde degil,
gergekten hissedilen bir durum.
Ornegin, CEO’muzla gériismek
istedigimde biirokratik engelle-

re takilmadan dogrudan iletisim
kurabiliyorum, derdimi ve sikinti-
mi1 rahatca anlatabiliyorum. Bolge
miidiirlerimizle ise o kadar sik

- . !
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goriistiyoruz ki bazen esimizden
veya ¢ocugumuzdan daha fazla
konustugumuzu diisiiniiyorum. Bu
samimi ve giivene dayali iliski or-
tamu bizleri isimize daha fazla 6zen
gostermeye tesvik ediyor. Kamil
Kog¢ Ailesi’nin bir pargasi olmak,
sadece profesyonel anlamda degil,
insani anlamda da giiclii baglar
olusturuyor. Bu insani ve profesyo-
nel yaklasim, sadece is stireglerini
degil, hizmet kalitesini ve miis-
teri memnuniyetini de dogrudan
etkiliyor. Kamil Kog¢ Ailesi’nin bir
parcasi olmak, is ortaklari i¢in hem
bir prestij hem de bir giiven kayna-
&1 haline gelmis bence. Bu baglar
sayesinde, sektordeki yerimiz her
gecen giin daha da giigleniyor.
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MAPAR OTOMOTI\I YONETIM KURULII BASKANI YALGIN SAHIN:

MALIYET HESABINI DOGRU YAPAN KAZANACAK

Otomotiv sektoru sadece arac uretimi ve satisiyla degil, ayni zamanda dinamik yapisi ve gucli oyuncula-
riyla da dikkat ¢ceken bir alan. Bu sektorde yillardir fark yaratan ve adindan basariyla s6z ettiren isimler-
den biri de Mapar Otomotiv’in YOnetim Kurulu Bagkani Yalgin Sahin. Kokleri saglam bir temele dayanan
Mapar Otomotiv, sektorun degisen ihtiyacglarina hizla adapte olan, yenilik¢i coztmleriyle musterilerine
ve is ortaklarina glven veren bir marka. Yal¢cin Sahin’in liderliginde Mapar Otomotiv’in basar hikaye-
si, is dunyasinda ilham verici bir 6rnek olarak 6ne cikiyor. Bu roportajda hem Yalcin Sahin’in sektore
olan bakis acisini hem de Mapar Otomotiv’in basari sirlarini dinleme firsati bulduk. Kendisiyle yaptigi-
miz roportajda, sektordeki sorunlardan ¢b6zum Onerilerine kadar blrgok konuya degindik. Keyifli okumalar!

ONEMLIi OLAN COK YOLCU
TASIMAK DEGIL MALIYET
HESABINI DOGRU YAPMAK
2025 yilinin turizm sektoriine,
sehirlerarasi ve uluslararasi tagima-
cilik yapan tiim firma sahiplerine
hayirlt olmasimi diliyorum. Yeni yi1-
lin kazasiz, bereketli ve basarilarla
dolu gegmesini temenni ediyorum.
Turizm Bakani’nin da belirttigi
gibi 2025 yili umut vaat eden bir
yil olarak karsimizda duruyor.
Misir ve Suriye ile gerceklesen
olumlu siyasi geligsmeler iglerimi-
zin gelecegine dair umut verici
sinyaller gonderiyor. Bu gelisme-
lerin yolcu sayilarinda artis olarak
geri donecegi asikar. Son on yildir
stirekli dile getirdigim 6nemli bir
konuyu bir kez daha vurgulamak
istiyorum: Cok yolcu tagimak ya
da cok turist getirmekten daha
onemli olan maliyet hesaplarinin
dogru yapilmasidir. Eger maliyet
analizi dogru yapilmazsa tagman
yolcu sayisindaki artis, giiniin so-
nunda firmalarin elinde biiyiik bir
zarar olarak kalir. Ne yazik ki, oto-
biis¢iilerin kendilerine verdikleri
zarar1 baska kimse veremez; bu bir
gercektir. Ornegin, 23 saatlik bir
yolculuk i¢in 500 TL gibi bir bilet
fiyat1 belirlenmisse burada durup
ciddi bir sekilde diistinmek gerekir:
“Bu is nereye gidiyor?” Boyle dii-
stik fiyatlara higbir otobiisiin sefere
cikmamasi gerekir. Bu fiyatlandir-
ma, haksiz rekabetle bile agiklana-
mayacak bir seviyede mantiksizdir.
Bu tiir diisiik fiyatlandirmalarin
sonugclar1 da ortadadir: Yetersiz

maas alan kaptanlar ve personel,
aracin teknik detaylarimi bilmeyen
stirictiler ve maalesef 6limlii veya
yaralanmali kazalar... Boyle bir
kaza yagsandiginda firma tazminat
yiikiinden dolay1 bes hatta on yil
geriye gitmek zorunda kaliyor. Is
var diye maliyet hesab1 yapma-
dan haksiz rekabete girmek, uzun
vadede telafisi miimkiin olmayan
maddi kayiplara yol aciyor. Bu ne-
denle otobiisgiilerin ve turizmcile-
rin bir araya gelerek tiim gider ka-
lemlerini en ince ayrintisina kadar
hesaplamasi ve gercek bir birim
maliyet ¢cikarmasi gerekiyor. Re-
kabeti bir kenara birakip birlik ve
beraberlik i¢cinde herkesin kazang
saglayacagi bir sistem olusturmak
artik elzemdir. Aksi takdirde y1l
boyunca yogun bir sekilde ¢calismis
olsak bile y1l sonunda “Para kaza-
namadik.” demeye devam ederiz.
Unutulmamalidir ki ticarethaneler
kar amacryla faaliyet gosteren
kuruluslardir. Bagka firmalarin ne
yaptigina bakmaksizin her isletme
kendi maliyet analizini dogru bir
sekilde yapmalidir.

ARAC YATIRIMLARI 2026
YILINA KAYDIRILMALI
2025 yil1, benim diistinceme gore
yeni otobiis almak i¢in uygun bir
yil degil. Eger ¢ok acil bir ara¢
ihtiyaci yoksa firmalar bu tiir
yatirimlari ertelemelidir. Maliye
Bakani’nin da belirttigi tizere faiz
oranlarinin yavas yavas diisme-
si bekleniyor. Eger y1ilin ikinci
yarisinda biiytik bir aksilik ya-

sanmazsa kredi faizleri 6denebilir
seviyelere gelmeye baslayacaktir.
Faiz oranlar yiizde 30 veya altina
distiigiinde yatirim yapmak ¢ok
daha mantikli olacaktir. Bu done-
mi mevcut kaynaklar1 koruma ve
piyasay1 dikkatlice gézlemleme
donemi olarak degerlendirmek en
dogru yaklasim olacaktir. Eger bu
ongoriiler gerceklesir ve biiylik bir
ekonomik kriz yasanmazsa 2026
yil1, yatirim yapmak i¢in ¢ok daha

uygun ve bereketli bir y1l olacaktir.

OTOBUSCUNUN ISLERI-

Ni KOLAYLASTIRMAK VE
KAZANCLARINI GUVEN
ALTINA ALMAK ICIN CALI-
SIYORUZ

Mapar Otomotiv olarak servisleri-
mizin diizenli ve verimli bir sekil-

de calismasindan gurur duyuyoruz.

2 b

Firmalar, araglarinin yas ortalama-
smi diistirmeye yonelik adimlarin
hizlandiriyor. Bu degisimle birlikte
model yili diisiik araclar daha ¢ok
turizm bolgelerine yonelirken uzun
yol ara¢larinin yas ortalamalari

da oldukga 1yi seviyelere ulasiyor.
Biz de bize emanet edilen araglara
dogru bakim, uygun iscilik ve adil
fiyatlandirma ile miidahale ederek
bu araglar1 giivenle yola ¢ikarti-
yoruz. 2009 yilindan beri sektorde
esi benzeri olmayan tamamen
otobiis¢iilerin faydasina yonelik
uygulamalar gelistirdik ve bu ¢alis-
malarimizi araliksiz siirdiiriiyoruz.
Sezon tecriibelerimizden hareketle
ara¢larin daha ¢ok hangi arizalari
verebilecegini dngorebiliyor ve
servislerimizde bu tiir arizalara
yonelik kritik yedek pargalar1 hazir
bulunduruyoruz. Bir otobiisiin

sanzimani arizalandiginda 6zellikle
yogun sezon veya tatil donemlerin-
de, bu aracin yatarak is kaybetme-
sini istemiyoruz. Boyle durumlarda
araca yedek bir sanziman takarak
hemen sefere gonderiyoruz. Daha
sonra arizali sanzimani tamir edip
araci tekrar servisimize alarak
tamir edilmis sanzimanini yerine
takiyoruz. Ayni yaklasimi yedek
motorlarla da uyguluyoruz; bu sa-
yede araglarin yolda kalmamasini
ve firmalarin gelir kayb1 yasama-
masini sagliyoruz. 2009 yilindan
beri kesintisiz bir sekilde uyguladi-
gimiz bu hizmetler sektore biiytlik
katkilar sagladi. Mapar Otomotiv
olarak otobiisciilerin islerini kolay-
lastirmak ve kazanclarini giivence
altina almak i¢in ¢alismaya devam
edecegiz.

Devami diger sayfada...
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DUNYANIN OTOBUS VE
KAMYON BAKIM ONARIM
MERKEZI OLABILIRIZ
Mapar Otomotiv olarak yalnizca
Tiirkiye’de degil diinyanin pek
cok tilkesinden gelen miisterileri-
mize de kaliteli hizmet sunuyoruz.
Miisterilerimiz burada aldiklar:
birinci smif is¢ilik ve malzemeyi
kendi iilkelerinde dvgiiyle aniyor,
bu da bizler i¢in ayr1 bir gurur
kaynag1 oluyor. Ustiin hizmet
kalitemiz otobiisciilerin bizi tercih
etmeye devam etmesini sagliyor
ve hatta i hacmimizi artirtyor.
Burada yapilan iscilikleri goren
diger firmalar da araglarini bizim

olusturdugumuz randevu sistemi-
ne gore bakim ve onarim i¢in ge-
tirtyor. Araclarin bosta kalmamasi
i¢in musteri is takvimine uygun
calisma programlar1 olusturuyo-
ruz. Yurt disindan gelen bir otobiis
tam planlanan tarihte islerini biti-
rip tilkesine goniil rahatligiyla do-
nebiliyor. Bu yaklasimimiz saye-
sinde Avrupa’daki hemen hemen
tiim tilkelerde marka bilinirligimiz
en st siralara yiikseldi. Dogru ve
kaliteli islerimiz bizi uluslararasi
alanda lider konuma getirdi. Or-
talama olarak her ay yurt disindan
15 ara¢ hizmet almak icin geliyor.
Bu araclar ciddi bir maliyet avan-
tajiyla firmalarin menfaatlerine
uygun sekilde yenileniyor. Arag

degisim ve doniislim siire¢lerimi-
z1 hizli ve seri bir hale getirdik;
stoklarimizi da buna gore diizen-
liyoruz. Mapar Otomotiv olarak
ozellikle Bursa’da yaptigimiz bu-
tik is¢ilikle ve birinci sinif kalitey-
le bu bolgeyi yurt disindan gelen
otobiisler i¢in yeniden cazip hale
getirmeyi basardik. Bursa’da hala
cok saygideger ve isinin ehli usta-
larimiz bulunuyor ancak zamanla
yeni nesil usta yetismedigi i¢in bir
bosluk olusmustu. Bugiin bu ko-
nuda liderlik ederek iyi bir diinya
pazari olusturdugumuza inaniyo-
rum. Diinyada otobiis ve kamyon
kaporta is¢iligi konusunda Tiirki-

ye’nin agik ara bir numara oldu-
gunu vurgulamak istiyorum. Eger
bu konuda dogru egitimler verilir
ve geng elemanlar yetistirilirse
iilkemiz diinyanin kaporta merke-
zi olabilir. Sadece kaporta degil,
ayn1 zamanda motor rektifiye ve
diger bakim alanlarinda da eleman
yetistirildigi takdirde diinyada
benzeri olmayan bir ticaret hacmi-
ne ulasabiliriz. Bu hedefe ulas-
mak i¢in sektordeki aktorlerin is
birligi yapmasi, gencleri bu alanda
egitmeye tesvik etmesi ve devlet
desteklerinin artirilmas: gerektigi-
ne inantyorum. Bu yonde atilacak
adimlar hem iilkemizin ekonomi-
sine bilytlik katki saglayacak hem
de Tirkiye’yi bu sektorde rakipsiz

hale getirecektir.

GENCLERIN YETISMESI
iCiN HER TURLU DESTEGE
VARIZ

Otomotiv sektorii basta olmak
tizere birgok sektor nitelikli
eleman bulma konusunda ciddi
sikintilar yasiyor. Mapar Otomo-
tiv olarak, bu sorunun ¢6ziimiine
katki saglamak adina Bursa’daki
ticari okullara 6nemli destekler
veriyoruz. Hatta bazi okullar-

da tamamen donatilmis siniflar
kurduk ve burada isinin uzmani
olacak elemanlarin yetistirilmesi
icin ¢aba harciyoruz. Bu siniflar

icin gereken tiim arag ve gerec-
leri sagliyor, 68rencilerin teorik
ve pratik anlamda en 1iy1 sekilde
egitilmesini hedefliyoruz. Egitim
stirecinde dgrencilere destek ol-
may1 bir adim ileri tasiyarak me-
zun olana kadar maas veriyoruz.
Mezuniyet sonrasi ise bu gencleri
sektoriin ihtiya¢ duydugu nitelikli
elemanlar olarak sirketlerimizde
istthdam etmeye devam ediyoruz.
Bu baglamda Mapar Otomotiv,
bir is yeri olmanin 6tesinde sektor
i¢in bir okul gorevi de iistleniyor.
Buradan ticaret odalarina, ilgili
bakanliklara ve sektoriin sivil
toplum kuruluslarina bir ¢cagrida
bulunmak istiyorum: Gelin, bu

egitim siniflarin1 ¢ogaltalim. Sade-

ce bakim ustas1 degil ayn1 zaman-
da kaptan, muavin, host, hostes

ve sektoriin diger is kollarinda
calisacak nitelikli elemanlar yetis-
tirelim. Gegmiste kaptanlik, ucak
pilotlugundan bile daha saygin bir
meslek olarak goriilityordu. Bu
sayginlig1 yeniden kazandirabi-
liriz. Bu konuda gerekli her tiirlii
calismaya destek vermeye devam
edecegiz. Inaniyoruz ki sektordeki
15 birligiyle hem nitelikli eleman
yetistirme sorununu ¢ozebilir hem
de genclere saygin ve gilivenilir bir
gelecek sunabiliriz.

TOPLUMA DEGER KATAN
PROJELERE ORTAKLIK
ETMEK BiZiM iCiN GURUR
KAYNAGI

Mapar Otomotiv olarak, sosyal
sorumluluk bilinciyle her y1l fut-
bol kuliiplerine ve okullara destek
olmak i¢in 6zel bir biitge ayiriyo-
ruz ancak burada amacimiz sadece
biiyiik ve bilinen kuliipler ya da

okullar degil; Anadolu’nun en
icra koselerinde yer alan imkanla-
11 kisith olan okullara ve spor ku-
liiplerine ulasmak. Bu kapsamda
spor ve egitim malzemelerine ih-
tiya¢ duyan kurumlari 6nceliklen-
diriyor ve onlarin yaninda olmaya
calisiyoruz. Desteklerimizi ¢esitli
sivil toplum kuruluslar: araciligy-
la organize ederek bu genglerin
goniillerine dokunmay1 ve onlari
sanata, spora ve egitime daha
fazla yonlendirmeyi hedefliyoruz.
Genglerin potansiyellerini ortaya
cikarmalarina katki saglamak,
onlar1 tesvik etmek ve daha iy1 bir
gelecek i¢in umut agilamak bizim
i¢in biiyiik bir mutluluk kaynagi.
Mapar Otomotiv olarak sadece
otomotiv sektdriinde degil, toplu-
ma deger katan bu tiir projelerde
de yer almaktan gurur duyuyoruz.
Sanata, spora ve egitime destek,
gelecegimize yapilan en 6nemli
yatirimlardan biridir ve bu yolda
katk1 sunmaya devam edecegiz.
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Tarkiye karayolu seyahat sektorunin
lider markasi Kamil kog, 2024 yilinda
yine milyonlarca yolcusu icin uzakla-
ri yakin etmeye ve insanlari sevdikle-
riyle bulusturmaya devam etti. 2024
yilina ve yilin 6nemli donemlerine
iliskin sehirlerarasi otobusle seyahat
rakamlarini agiklayan Kamil Kog gore,
gecen yilin en ¢ok tercih edilen rota-
si Bursa- Istanbul oldu. Buray! Anka-
ra—Istanbul ve Istanbul-Ankara izledi.
Bursa—istanbul, ayni zamanda Ra-
mazan ve Kurban Bayramlarinda da
yolcularin en cok tercih ettigi guzer-
gah olarak ilk sirada yer aldi. S6mestr
Tatilinin favori rotasi Ankara—Istanbul
olurken, 2024°Un en ¢ok seyahat edi-
len illeri ise Istanbul, Ankara, Bursa,

|lzmir ve Eskisehir seklinde siralandi.
Turkiye’nin en ¢ok tercih edilen  yolcularm en ¢ok tercih ettigi
lider seyahat markas1 Kamil rotalar1 derledi. Sirketin sehirle-
Kog, 2024 yilna iliskin veri- raras1 sefer ve yolcu sayilarma
leri acikladi. 99 yildir seyahat gore yaptigi derlemede 2024 yili
sektoriinde modern arag filosu,  icerisinde Istanbul, Ankara, Bur-
profesyonel ekipleri ve giiclii sa, Izmir ve Eskisehir en fazla
organizasyon yapisi ile yol arka-  gidilen iller olarak &ne ¢ikti.
daslarina kesintisiz en iyi hiz- En cok tercih edilen ilk tg
meti sunan firma, 2024 yilinin rotada da megakent istanbul
yant1 sira Ramazan ve Kurban var

bayramlar1 ile Somestr tatilinde ~ Kamil Ko¢’un 1 Ocak-31 Aralik

e —
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2024 donemini kapsayan yillik
verilerine gore, y1l genelinde
yolcularin en ¢ok kullandigi
rota Bursa—Istanbul oldu. Bu-
ray1 Ankara—Istanbul ve Istan-
bul-Ankara giizergahlari izledi.
Megakent Istanbul’un yilin on
cok tercih edilen {i¢ rotasinda
da yer aldig1 listenin geri kalani
ise s0yle olustu: Istanbul-Bursa,
Bursa—Ankara, Istanbul-{zmir,

[zmir—Istanbul,
Ankara—Bursa,
Ankara—Izmir ve
Kayseri—Ankara.
Yilin favori
rotas1 Rama-
zan ve Kurban
Bayramlarinda
da degismedi
2024 yilin en
cok yolcu tasinan
favori rotasi1 Ra-
mazan ve Kur-
ban Bayramla-
rinda degismedi.
Bursa—Istanbul
arasi her iki bay-
ramda da yolcu-
lar tarafindan en
cok kullanilan
rota oldu. 9-12
Nisan tarihlerini
kapsayan Rama-
zan Bayrami’nda
en ¢ok tercih
edilen ilk 10 rota
da soyle oldu;
[lk sirada yer
alan Bursa—Is-
tanbul’u sirasiyla
[stanbul-Ankara,
Ankara—Istanbul,
[stanbul-Bursa,
[stanbul—{zmir,
Bursa—Ankara,
Ankara—Bursa,
[zmir—Ankara,
Ankara—Izmir ve
[zmir—Istanbul
1zledi.

15- 19 Haziran
tarihlerini kap-
sayan Kurban
Bayramu tatilin-
de de ilk sirada
yine y1ilin favori
rotasi Bursa—Is-
tanbul yer aldu.

Burayi sirasiyla su giizergahlar
izledi; Istanbul-Bursa, istan-
bul-Ankara, Ankara—{stanbul,
Istanbul-izmir, Bursa—Ankara,
Ankara—{zmir, Ankara—Bursa,
[zmir—Ankara ve Bursa—Eskise-
hir.

Somestr Tatilinin favori rotasi
Ankara- Istanbul oldu
Bayramlarla birlikte yolcu
hareketliliginin en fazla oldugu
donemlerden biri olan Somestr
Tatilinde ise en ¢ok Ankara—Is-
tanbul giizergahi tercih edildi.
22 Ocak-2 Subat 2024 arasini
kapsayan tatil doneminde en
fazla yolcu da bagkent Ankara
ile megakent Istanbul arasimn-

da tasindi. Buray1 sirasiyla su
giizergahlar izledi; Bursa—Is-
tanbul, Istanbul-Ankara, {stan-
bul-Bursa, Karabiik—Ankara,
Ankara—Adana, Bursa—Ankara,
Istanbul-izmir, Ankara—Bursa
ve Eskisehir—Ankara.
“Tiirkiye’nin lider seyahat
markasi olarak 100. yil hedef-
lerimize adim adim ilerliyo-
ruz”

Kog¢ Genel Miidiirii Cagatay Ke-
pek, y1l genelindeki performans-
larina iligskin sunlar1 sdyledi:
“2024 y1l1 ekonomik olarak
hedeflerimize ulastigimiz, yeni

Kamil Ko¢ 2024 yih seyahat verilerini acikladi:
2024%iin en yogun rotasi Bursa-istanbul oldu

nin1 yastyoruz. 1926 yilindan
bu yana kesintisiz bir sekilde
devam eden yolculugumuzda
arttk “100. Yila 1 Kaldr’ diyo-
ruz. Kamil Kog olarak geride
biraktigimiz 99 yila simdiye
kadar pek cok ilki ve yeniligi
sigdirdik. Sektorde yeniliklerin
onciiligiinii yapmanin yaninda,
hizmet kalitesini stirekli yukari
tastyarak, konforlu seyahati her-
kes i¢in ulasilabilir hale getir-
dik. Bu yolculukta boyunca yol
arkadaslarimizin memnuniyetini
odak alarak, nesilden nesille,
7’den 77’ye hizmet verdigimiz
her yolcumuz i¢in ‘Giivenilir
Marka’ olduk. Bizi, Tiirkiye nin
en ¢ok tercih edilen firmasi
yapan halkimizin oylartyla son
tic yilda tistii sektoriin en itibarlt
markasi secildik.

Sinirlarimizi da asan basari-
mizla bugiin ise Avrupa’nin en
biiyiik sehirlerarasi otobiis agini
kuran 1s ortagimiz Flixbus ile
birlikte hedeflerimize daha sag-
lam ve giiglii adimlarla ilerliyo-
ruz. Ozellikle ailemize katilan
yeni is ortaklarimizla hizmet
kalitemizi tilkemizin dort bir
yanina tagimanin yaninda, Avru-
pa’da da yeni duraklarla bayragi
hep daha ileriye tasimaya gayret

yati- ediyo-
rm- ruz.
larla _ 1926 Ulke-
arag KA K - mizin
ve —M”—' Og en ¢ok
seya- | RGN 4 tercih
hat edilen
agi- markasi
mizi olarak
daha 2025
da yili
bii- icin de
yut- dijital-
tu- lesme

giimiiz bir y1l oldu. Odiiller,
yurtdist baglantilar ve miisteri
memnuniyetini daha iler seviye
cikardigimiz 2024 yilinda, ba-
sarimizi da ‘The ONE Awards’,
‘Brandverse Awards’ ve ‘Out-
door Awards 2024’ gibi prestijli
odiillerle taglandirdik. Bugiin
1se Cumhuriyetin ilk seyahat
markasi olarak 100. yilimiza
adim adim ilerlemenin heyeca-

basta olmak tizere 100 yilimiza
yarasir projeler hedefliyoruz.
Genis seyahat agimiz, giiclii
ara¢ filomuz, bir asra yaklasan
koklii tecriibemiz ve profes-
yonel kadromuz ile yeni yilda
yine miisteri memnuniyetinden
dijitallesmeye, verimlilikten hiz-
met kalitesine farkli alanlarda
sektdre Oncii projelerimizle yol
almaya devam edecegiz.”
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Mercedes-Benz Turk’un Yeni Mobil Uygulamasi
‘Daima ller?’ Satis Sonrasi Hizmetleri Bir Ust Seviyeye Tasiyor

ercedes-Benz
Tiirk, Satis Son-
ras1 Hizmetlerin
uctan uca dijital
doniistimii ¢alismalar1 kap-
saminda ‘Daima Ileri’ mobil
uygulamasini hayata gecirdi.
Tiirkiye kamyon ve otobiis
endiistrisinde sasi bazli veri
sunan uygulama, firma sahip-
leri ve siirticiiler i¢in operas-
yonel siire¢leri kolaylastirarak
hizmet kalitesini artirryor. Uc-
retsiz ve tiim isletim sistemleri
ile uyumlu olan ‘Daima ileri’,
kamyon ve otobiis miisterileri-
ne kapsamli bir dijital deneyim
SuUNuyor.
Her alanda iistiin performans
ve kaliteyi garanti eden {iriin-
leri ve servis hizmetleriyle,
miisteri memnuniyetini en st
seviyede tutan Mercedes-Benz
Tiirk, hayata gecirdigi yenilik-
lerle Satis Sonras1 Hizmetler-
de de fark yaratmaya devam
ediyor. Kamyon ve otobiis
endiistrisindeki onciiligiinii
teknoloji alanina da yansitma-
y1 hedefleyen Mercedes-Benz
Tiirk; miisterilerinin araglari-
nin yetkili servislerdeki son
durumu hakkinda anlik bilgi
sahibi olmasina imkén taniyor.

Mercedes-Benz Tiirk’{in gelis-
tirdigi yeni ‘Daima Ileri’ mobil
uygulamasi, kamyon ve oto-
biis firmas1 sahiplerinin, satis
sonras1 hizmetlerden sorumlu
olan yoneticilerin ve soforlerin
satis sonras1 hizmet deneyim-
lerini bir {ist seviyeye tastyor.
“Daima Ileri” Mobil Uy-
gulamasi ile Tiirkiye’nin
Sasi Bazh Servis Takibi
Artik Elinizde

Tiirkiye kamyon ve otobiis
sektoriinde miisterinin servis
tarihgesini sunan uygulamalar
arasinda one cikan ‘Daima Ile-
r1’, kullanicilarin arag filolarin
ve servis gegmislerini gérme-
lerine, giincel kampanyalar
hakkinda bilgi sahibi olma-
larina, servis s6zlesmeleri ve
uzatilmig garanti paketleri gibi
avantajlardan faydalanmalari-
na olanak taniyor. 100 binden

Kisaca anlattik, uzun yolda kesfedin.

(') HESKA

fazla kisiye ulasma potansi-
yeline sahip mobil uygulama
hizmet kalitesini artiran diger
ozellikleriyle de kullanici-
lara operasyonel siire¢lerde
takip kolaylig1 ve verimlilik
saglyor. Ucretsiz olarak hem
kamyon hem de otobiis miis-
terileri tarafindan kullanilabi-
lecek ve tiim igletim sistemleri
ile uyumlu sekilde tasarlanan
uygulama, Mercedes-Benz

Heska Motorlu Araglar Tic. ve San. A.S. Mercedes-Benz Turk A.S. Bayi
Ortakdy Mh.19 Mayis Bulvari No:20 Kayas Mamak /Ankara
Tel: 0312 486 00 73-0542 616 36 18

Tiirk’iin ¢at1 sirketi Daimler
Truck biinyesinde hem firma
sahiplerine hem de siirticiilere
ayni ¢ati altindan veri sunan
ilk mobil uygulama olma
ozelligini tastyor. ‘Daima ileri’
mobil uygulamasi sasi bazl
veri gostererek, miisterilerin
araglarinin yetkili servislerde-
ki son durumuna iligkin anlik
bilgi sahibi olmasina imkan
tantyacak.




7B0LGE, 811,
BINLERCE KILOMETRE,
SONSUZ TESEKKURLER.

7BOLGE, 81IL,
BINLERCE KILOMETRE,
SONSUZ TESEKKURLER.

Mercedes-Benz Otobus ailesi olarak, bu yil da birlikte yol almanin
gururunu tasirken, memleketin dort bir yanina gtivenle ve konforla
varmanin mutlulugunu yasiyoruz. Bize duydugunuz guvenle,
yildizimizin 81 ilde parlamaya devam edecegi nice vyillar diliyoruz.

Mercedes-Benz

The standard for buses.
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Bursa Odabasi Mercedes-Benz Agir Ticari Arac Bayil, Satis

Sonrasi Hizmetlerde Elde Ettigi

ursa Odabas1 Merce-

des-Benz Agir Ticari

Arag Bayii, yalnizca
ikinci y1lin1 doldurmus olmasi-
na ragmen agir ticari arag satis
sonras1 hizmetlerinde Tiirkiye
capinda 6nemli basarilar elde
ederek sektoriinde giiclii bir
konum kazandi. Yiiksek kaliteli
hizmet ve miisteri memnuni-
yetine odaklanarak sektordeki
liderligini pekistiren bayii, bu
basarty1 degerli ¢alisanlari, ken-
dilerine glivenen miisterileri ve
gliclii is birlikleri ile taglandirdi.
2024 Yilinda Elde Edilen Basa-
rilar:
* Miisteri Memnuniyetinde
Tiirkiye 2.’ligi
Bursa Odabasi, gectigimiz yil
miisteri memnuniyetinde Tiir-
kiye genelinde 3. sirada yer
alirken bu yil 6nemli bir atilim
yaparak Tiirkiye 2.’ligine yiik-
seldi. Bu basar1, bayinin sundu-
gu kaliteli hizmetin ve miisteri
odakli yaklasiminin somut bir
gostergesi oldu.

* Kamyon SSH Sistematiginde
Tiirkiye 1.’ligi

Kamyon SSH sistematiginde
Tiirkiye birinciligini elde eden
Bursa Odabasi, bu alandaki en
yiiksek performans gosteren
bayii olarak sektore yon veriyor.

SATIS SONRAST HIZMETLER j
MYON

’ SSH Sistematigi

» SPS Opansif Kategorisinde
Tiirkiye 1.°ligi

Bursa Odabasi, SPS Opansif
(Servis Pazarlama Sistemi)
kategorisinde de Ttrkiye 1.’1igi

kazanarak hizmet kalitesinde
sektordeki en iist diizeydeki
basariy1 elde etti. Bu, bayinin
hizmet anlayisinin, miisteri ta-
kibinin sektordeki diger bayiler
icin bir 6rnek teskil ettiginin en
biiyiik gostergesi.

[ Mercedes-Benz
e

* Yedek Parca Servis Derece-
sinde Tiirkiye 2.’ligi

Yedek parga servis derecesinde
Tiirkiye 2.’ligi basaris1 da Bursa
Odabast’nin kaliteye verdigi
Oonemin ve stirdirtlebilir miis-
teri memnuniyetine odaklanan
stratejisinin bir sonucu olarak
one cikiyor.

Turan Odabasi: Bu Basarilar
Daha da ileriye Tasiyacagiz
Bursa Odabasi1 Bayii yalnizca
kisa vadede elde ettigi basarilar-
la degil ayn1 zamanda gelecege
yonelik belirledigi hedeflerle

de dikkat ¢ekiyor. Heniiz ikinci
yilinda olmalarina ragmen bayii
yiiksek hizmet kalitesini ve
miisteri memnuniyetini siirdiir-
meye yonelik kararliligini vur-
guluyor. Yonetim Kurulu Uyesi
Turan Odabas1 “Gegtigimiz iki

yil boyunca gosterdigimiz basar1
yalnizca bir baslangic. Miisteri
memnuniyetini en iist seviyeye
tasimak, servis kalitesini siirekli
tyilestirmek ve yenilik¢i ¢oziim-
lerle sektordeki liderligimizi
pekistirmek i¢in ¢alistyoruz.
Gelecek yil i¢in belirledigimiz
hedeflere ulagarak, bu basarilart
daha da ileriye tasiyacagimiza
inantyoruz.”

mizi ve miisteri memnuniyeti-
mizi burada da siirdiirecegiz.”
Aciklamasinda bulundu.
Odabasi, elde edilen basarilarin
arkasinda ekip ruhu, miisteri
memnuniyeti ve gliclii is birlik-
lerinin yattigin1 vurguladi. Oda-
bast, “Bu basarilarda en biiytik
pay, 0zveriyle ¢alisan profesyo-
nel ekibimize ait. Bunun yani

Basanlaria Goz Dolduruyor

sira kaliteli hizmetimizi tercih
eden degerli miisterilerimiz ve
Mercedes-Benz Tiirkiye yone-
timinin stirekli destegi de bizler
i¢in biiyiik bir gii¢ kaynagi.
Misteri odakli yaklagimimiz

ve profesyonel ¢aligma kiiltiirii-
miizle sektordeki liderligimizi
siirdiirmeye kararliy1z.” Ifadele-
rini kullandi.

Dedi.
Sanhurfa’da
Yeni Hizmet
Noktasi

Bursa Odabasi
Bayii yalnizca
mevcut basa-
rilartyla degil
gelecege yonelik
adimlariyla da
dikkat ¢ekiyor.
2025 yili itiba-
riyla Sanlurfa’da
yeni bir kamyon
ve otobiis servisi
acmaya hazir-
lanan bayii, bu
yatirimla hizmet

a _ VIP TURIZM

agim genislete- TRANSPORT TASIMACILIGI

rek bolgedeki VIP TRANSPORT TOURISM TRANSPORT
miisterilere

yl:iksek kaliteli KURUMSAL KONGRE
hizmet sunma- TASIMACILIK TASIMACILIGI

y1 hedefliyor. CORPORATE TRANSPORT CONGRESS TRANSPORT

Y 6netim Kurulu
Uyesi Turan
Odabasi, “San-
lrfa’daki yeni
servis noktamiz,
miisterilerimize
daha yakin olma
ve hizmetleri-
mizi daha genis
bir alanda sunma
hedefimizin bir
parcasi. Kalite-
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PAMUK iPLIGINE BAGLI BiR SEKTORUMUZ VAR

Bu sayimizda Ozel Tur Yénetim Kurulu Baskani ve TUIDER Kurucu Uyesi Cemil Cevik ile gerceklestirdigimiz
keyifli roportaji siz degerli okurlarimizla paylasiyoruz. Cevik, turizm tasimaciligl sektériinde yalnizca bu alanda
faaliyet gostererek surdurilebilir kazang elde etmenin giderek zorlastigini belirterek sektdrin zorlu dinamik-
lerine dikkat cekti. Ayrica TUIDER’in faaliyetlerinin olumlu sonuclar dogurdugunu ve kamu kurumlariyla ilis-
kilerinin guclenmeye devam ettigini vurguladi. Sektdrin mevcut durumu ve gelecekteki potansiyeli hakkinda
onemli degerlendirmelerde bulunan Cevik, sektore dair derinlemesine bir bakis acgisi sunuyor. Keyifli okumalar!

100 ARACLIK GENIS FILOMUZLA
HIZMET VERIYORUZ

1986 yilinda is hayatina adim attim. Bu sii-
recte ofisboy olarak basladigim kariyerime
otobiis muavinligi ve otobiis soforliigii gibi
cesitli gorevlerde devam ettim. Ardindan
havalimaninda transfer hizmetleri sundum
ve nihayet isletmecilik yaparak bugiin-

kit konumuma ulastim. Calisma hayatim
boyunca Ingilizce, Italyanca, Japonca ve
Almanca dillerini 6grenme firsat1 buldum.
Bana gore sevdiginiz bir isi yapiyorsaniz
basaramayacagiiz higbir sey yoktur. Isimi
severek yaptigim i¢in karsilastigim her
zorlugun istesinden gelmeyi 6grendim.
2005 yilinda Ozel Tur adiyla tagimacilik
faaliyetlerimize basladik. Bugiin itibariyla
0zmal ve kiralik olmak tizere toplamda 100
araglik bir filoyla hizmet veriyoruz.

SADECE TURIZM TASIMACILIGI
YAPARAK CARKI DONDURMEK
IMKANSIZ

Sektoriimiiz tamamen arz ve talep dengesi-
ne dayali olarak isliyor. Piyasada is oldugu
stirece fiyatlar 1yi seviyelerde seyrediyor;
ancak is olmadiginda fiyatlar ne yazik ki
dibe ¢ekiliyor. Bu sektorde faaliyet gos-
terenlerin ¢ogunun ikinci ya da ti¢tincti is
kollar1 bulunuyor. Turizmde olusan zararla-
11 genellikle bu yan islerle telafi ediyorlar.
Sadece turizm tagimacilig1 yaparak para
kazanmak giiniimiiz sartlarinda neredey-
se imkansiz hale geldi. Faiz oranlarinin
yiikselmesiyle sektore yeni oyuncu girisleri
durma noktasina geldi. Mevcut oyuncular
ise araglarini yenileyemez oldu. Pek ¢ok
isletme, ekonomik zorluklar nedeniyle
filolarin1 gilincelleyemiyor. Eger isler agilir
ve 2019 seviyelerine geri donebilirse talebi
karsilamak icin yeterli sayida ara¢ bulma-
miz miimkiin olmayabilir.

YARININ NE OLACAGINI TAHMIN
ETMEK BU SEKTORDE IMKANSIZ
2025 yili i¢in ¢alistigimiz acentelerden
gelen veriler su an i¢in olduk¢a umut verici
goriiniiyor. Mevcut gostergeler 2024 yilina
kiyasla %30’luk bir artis yasayabilecegi-
mizi igaret ediyor ancak tiim bu olumlu
verilere ragmen turizmin ne kadar kirilgan
bir yapiya sahip oldugunu g6z ardi edeme-

yiz. Bu sektor adeta pamuk ipligine bagl.
Bir bolgede meydana gelen bir patlama ya
da siyasi bir kriz isleri bir anda durma nok-
tasina getirebiliyor. Deprem, salgin hastalik
gibi diger olumsuz kosullar da her zaman
ilk darbeyi turizm sektoriine vuruyor. Kirk
yil1 agkin siiredir bu sektérdeyim ve hig-
bir zaman aksam rahat bir sekilde uyuyup
sabah huzurla uyanamadim. Zihnimde hep
“Yarm ne olacak?” sorusu dolasiyor. Orne-
gin Amerika’da ikiz kuleler vuruldugunda
burada yolcular1 havalimanina geri tasimak
zorunda kalmistik. Sinagog saldirisinin
oldugu giin oteller bir anda bosalmisti.
Yasanan her olay, turizmin ne kadar hassas
bir denge tizerinde oldugunu bir kez daha
gosteriyor. Bu sektorde isler ne yazik ki bir
pamuk ipligine bagl olarak siiriiyor.

MEMURLARIN BiLGI EKSIKLIiGi
YUZUNDEN OPERASYONLARIMIZ-
DA AKSAMALAR OLUYOR

Bir diger biiyiik sikintimiz ise sahada gorev
yapan memurlarin tistlendikleri gérevle
ilgili yeterli bilgiye sahip olmamalari. Bu
durum higbir eksigimiz olmamasina rag-
men araglarimizin baglanmasina yol agiyor.
Haksiz yere gerceklestirilen bu islemler
sonucunda hem ciddi maddi kayiplar yasa-
makta hem de miisteri glivenini kaybetmek-
teyiz. Memurlarin yetersiz bilgiyle hareket
etmesi sadece sektoriimiiz i¢in degil genel
anlamda hizmet kalitesi ve operasyonel
stirecler agisindan da biiyiik bir sorun teskil
ediyor. Bu tiir uygulamalar, isimizi aksat-
makla kalmiyor ayn1 zamanda uzun vadede
sektore duyulan giiveni de zedeliyor. Soru-
nun ¢6ziimii i¢in yetkililerin daha bilingli
ve egitimli bir sekilde sahada gorev almasi
gerektigine inaniyoruz.

NEREDE OLURSAK OLALIM,
MERCEDES HEP YANIMIZDA

2025 yil1 i¢in arag filomuzu genisletme-
ye devam ediyoruz. Otobiis, midibiis ve
minibiis olmak tizere tiim segmentlerde
yeni arag siparislerimizi verdik ve 6niimiiz-
deki aylarda teslim almaya baglayacagiz.
Filomuzda ayrica turizm sektoriinde bir
ilk olarak aldigimiz 6 adet engelli arac1
da bulunuyor ancak bu araglar1 yilda en
fazla 60 giin kullanabiliyoruz. Engelli

tasimaciligi, karh bir is olmadigindan pek
tercih edilmiyor. Buna ragmen yillardir

bu hizmeti kar amaci giitmeden sunmaya
devam ediyoruz ¢iinkii bu isi bir sorumlu-
luk olarak goriiyoruz. Ara¢ se¢imlerimizde
ozellikle Mercedes-Benz markasini tercih
ediyoruz. Filomuzdaki araglar yurt disinda
da faaliyet gosterse Mercedes’in servis agi
sayesinde hig¢bir sikint1 yasamiyoruz. 24
saat kesintisiz hizmet veren bir marka ile
calismak bizim i¢in olmazsa olmaz bir kri-
ter. Mercedes bu konuda yalnizca vaatlerde
bulunmuyor; gercekten 24 saat boyunca
hizmet sunuyor. Tiirkiye’nin ve diinyanin
neresinde olursak olalim, aninda destek
alabiliyoruz. Biz, tasimacilikta biiyiik bir
sorumluluk iistleniyoruz ve Mercedes de
bu sorumlulugu bizimle birlikte paylasarak
tizerine diiseni eksiksiz yapiyor. Sektoriin
tiim paydaslar1 isinin arkasinda durdugunda
ortaya gercekten kusursuz bir is ¢ikar. Mer-
cedes, bu bilin¢le hareket eden bir marka
olarak sektoriin gerekliliklerini ve tasidigi
sorumlulugun 6nemini fazlasiyla yerine
getiriyor.

TUIDER’IN KAMUYLA KURDUGU
ILiSKi GIDEREK GUCLENIYOR
TUIDER, yeni kurulan ve tamamen gercek

turizm tasimacilarindan olusan bir dernek
olarak faaliyet gostermektedir. Uyelerimi-
zin tamami1 D2 ve B2 belgelerine sahip, bu
sektoriin zorluklarini bizzat yasayan, isinin
basinda olan ve sektore hakim kisilerden
olusmaktadir. Dernegimizde kisisel menfa-
atler 6n planda degildir; tiyelerimiz isinin
ehli, sektore katki saglamay1 amaglayan is
insanlarindan meydana gelmektedir. Kamu
kurumlariyla olan diyaloglarimiz su an
oldukca olumlu bir sekilde ilerliyor. Genel
kurulumuzun ardindan daha hizli ve etki-

li adimlar atacagimiza, kamu nezdindeki
girisimlerimizin daha da hizlanacagina
inaniyoruz. Turizm tasimaciliginda en bii-
yiik sorunlardan biri olan parklanma prob-
lemi dernek olarak tizerinde ¢alistigimiz
ve ¢oziim tiretmek icin ¢esitli girisimlerde
bulunacagimiz bir konudur. Ayrica sektore
girislerin yalnizca maddi giicti olan kisi-
lere degil isi gergekten hakkiyla yapan bu
sektore deger katabilecek profesyonellere
acik olmasi gerektigine inantyoruz. Aksi
takdirde sermayesi olan herkes sektore giris
yaptiginda fiyatlar ciddi sekilde diistiyor ve
sektor zarar goriiyor. Bu anlayisi degistir-
mek, TUIDER’in 6ncelikli hedeflerinden
biridir.
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TASKIN ARIK: ARTIK DIJITALLESMEYE

AYAK UYDURARAK “MOBIL” OLMALIYIZ

Systemt-
Yonetim Kurulu
Baskani ve TTDER YoOnetim
Kurulu Uyesi Tagkin Arik ile
gerceklestirdigimiz réportaji
sizlerle paylasiyoruz. Arik,
sektordeki en onemli sikinti-
lardan biri olarak korsan tagsi-
maciligin g6z ardi edilmesini
ve yasalara uyan sirketlerin
dile
Ayrica sirketlerin
daha verimli ve rekabetci
olabilmesi icin dijitallesmeye
yatirrm yapmalarinin zorun-
luluk haline geldigini belirtti.
Mobil ve online sistemlerin
sektor-
deki déntsimua hizlandira-
cagina deginen Arik, 2025
yili arag yatirimlari ile ilgili
planlarini da paylasti. Sek-
tore dair dnemli tespitler ve
dngoruler icin roportaji ka-
cirmayin. Keyifli okumalar!

Bu sayimizda
ransport

ise cezalandirilmasini
getirdi.

entegrasyonunun

iSINi DOGRU YAPAN
CEZALANDIRILIYOR

Systemtransport olarak 2023 yilinda, 2024
yil1 i¢in koydugumuz hedefleri basariyla
gergeklestirdik. 2024 yili genel anlamda
bizim i¢in olumlu gecti. Son yillarda isle-
rimizi en ¢ok etkileyen faktorlerin basinda
Istanbul’un asir1 pahali hale gelmesi geli-
yor. 2024 yilina adeta bu pahalilik damga
vurdu diyebilirim. Gida, konaklama ve
diger tiim harcamalara baktigimizda Istan-
bul’un maliyetleri ger¢ekten cok yiiksek.
Bu durum hizmet fiyatlarimizi artirmamiza
neden oldu. Fiyat artislar, turistlerin daha
bireysel gezilere yonelmesine yol agt1. Tu-
ristler artik grup halinde degil, tek baslarina
seyahat etmeyi tercih ediyor ve bu da is
yogunlugunu olumsuz etkiliyor. D2 belgeli
araclarin kullanim oraniin azalmasinin bir
diger nedeni ise havaalani ¢evresinde ve yol
kenarlarinda bekleyen yiizlerce korsan VIP
arac. Seyahat ederken bu araglar1 mutlaka
gormiissiiniizdiir. Bu korsan araglar genel-
likle WhatsApp gruplar {izerinden is aliyor
ve belgeleri ya hi¢ yok ya da baska firma-
lardan kiralanmis belgeler kullaniyorlar. Bu
durum yalnizca sektorii baltalamakla kal-
miyor ayni zamanda ciddi giivenlik riskleri
doguruyor. Allah korusun, bir kaza ya da
baska bir problem yasandiginda sorumlu-
luk dogrudan belge sahibine ait oluyor. Bu
durum belgelerini bagka firmalara kirala-
yanlar i¢in de bliyiik bir tehlike arz ediyor.
Vergi kagirma gibi illegal uygulamalara izin
verilmemesi gerekiyor. Trafik ekiplerinin
denetimleri olsa da nedense bu denetimler
genellikle isini diizgiin yapan, belgeleri
tam ve eksiksiz olan turizm tagimacilarina
yonelik gergeklesiyor. Havalimani yolun-
da herkesin gozii 6niinde kiralik belgeyle
ya da WhatsApp lizerinden is alan korsan
bir arag rahatlikla yolcusunu alip giderken
bizim tiim belgelerimiz tam olmasina rag-
men araglarimiz durdurulup baglanabiliyor.
Bakanlik ve kamu kurumlarinin bu konuda
daha etkin 6nlemler almasini bekliyoruz
¢linkli mevcut durum isini dogru yapan
firmalar icin biiyiik bir haksizlik yaratiyor.

DIJITALLESEREK REKABET GUCU-
MUZU ARTIRMALIYIZ
Systemtransport’un en biiyiik avantaji her
tiirlii ihtiyaca uygun araglar1 biinyesinde

barindirmasidir. Filomuzda otobiis, midibiis
ve hafif ticari araglar her zaman kullanima
hazir bir sekilde beklemektedir. Ornegin
otobiis yogunlugu olmayan bir bolgeye mi-
dibiis gondererek ya da daha kii¢tik gruplar
icin 8+1 ara¢ segenegi sunarak tiim grup-
larin ihtiyaglarini hizli ve etkin bir sekilde
karsiliyoruz. Sadece otobiis grubuyla sinirli
kalmanin sektorde pek saglikli bir yakla-
sim olmadigini diistiniiyorum ¢iinkii bazen
gruplar otobiisii dolduracak biiytikliikte
olmuyor. Bu durumda otobiis géndermek
ciddi bir mali kayip anlamina gelir. 2024
yil1 sektoriin gelecegine dair 6nemli ders-
ler almamiz1 sagladi. Artik dijitallesme,
subelesme ve stratejik konumlanma gibi
konulara daha fazla odaklanmamiz gerek-
tigi ortada. Ozellikle yaz aylarinda yazlik
bolgelerde, kisin ise kis turizmi yapilan bol-
gelerde aktif bir sekilde faaliyet gostermek
sart oldu. Bu biiyiikliikte bir ara¢ filosuna
sahip firmalarin oturup is beklemek yerine
dogru bolgelerde mobil olmasi gerekiyor.
Hem miisteri taleplerine hizli yanit verebil-
mek hem de rekabet giiciinii artirmak i¢in
bu adimlar kac¢inilmazdir. Online sistemler-
le desteklenen bir yapi firmalarin dinamik
kalmasini ve sektorde oncii rol oynamasini
saglayacaktir.

SORUNLARA KARSI TOPYEKUN
HAREKETE GECMELIYiZ

Turizm tasimacilig1 sektoriinde ¢alisma
giin sayilarimizin giderek azalmasi faaliyet
planlamasini her zamankinden daha kritik
bir hale getiriyor. Ocak ve Subat aylarmin
sakin gegmesi, Mart ayinda ise Ramazan
nedeniyle toplant1 gruplarinin is yapama-
mast yilin ilk alt1 ayini 6zellikle zorlay1-

c1 bir doneme doniistiiriiyor. Bu siirecte
filomuzun cesitli segmentlerdeki araclardan
olusmasi en biiyiik avantajimiz oldu. Grup
cesitliligine yonelik isler yaparak bos gecen
aylar1 degerlendirmeye calisiyoruz. Bunun
yani sira tilkemizdeki enflasyon problemi
ve diinyada yasanan siyasi krizler turizm
sektoriinii ilk etkileyen faktorler arasin-

da yer aliyor. Bu dissal etkenler, sektorde
zaten var olan sikintilar1 daha da biiytitiiyor.
Sektordeki bazi firmalarin yanlis uygula-
malar1 ise hepimizi zor durumda birakiyor.
Ornegin isi bugiin yapip faturasmni 3 ay
sonra kesen, 6demelerini ise 6-7 ay sonra

alan firmalar piyasada biiyiik bir dengesiz-
lik yaratiyor. Bu tiir uygulamalar sektorde
1sini dogru yapan bizler i¢in kabul edilemez
bir durum. Bu nedenle 2025 yilinda sek-
tor olarak bu tiir sorunlara kars1 topyek{in
harekete gecmemiz gerekiyor. Sektorde etik
kurallara uyumun saglanmasi ve denetimle-
rin artirilmasi rekabet ortamini saglikli bir
sekilde stirdiirmemizi mimkiin kilacaktir.
Ayn1 zamanda bu tiir problemlerin ¢oziimii
icin kamu kurumlariyla daha giiclii bir is
birligi i¢ine girmeliyiz.

20. YILA OZEL YATIRIMLARIMIZI
GERCEKLESTIRECEGIZ

2025 yili Systemtransport i¢in oldukca
anlaml1 bir y1l olacak; sirketimizin 20. y1l
dontimiind kutluyoruz. Bu 6zel yil i¢in 20
yeni arag¢ alimi gergeklestirerek hem filo-
muzu genisletiyor hem de bu basariy: tac-
landirtyoruz. Yeni ara¢ teslimatlarimiz Mart
ayinda Mercedes otobiislerle baglayacak ve
sonrasinda Vito ve Sprinter teslimatlariyla
devam edecek. Bu adimlarla birlikte arag
parkimizi 100 adete tamamlamay1 hedet-
liyoruz. Bu genislemeyi sadece Istanbul

ile sinirli tutmay1 diistinmiiyoruz. Antalya,
Bodrum gibi turizmin yogun oldugu bol-
gelerde yeni subeler agarak bu filolarimizi
daha verimli bir sekilde degerlendirecegiz.
Bu stratejik adim miisteri taleplerine daha
hizl1 yanit vermemizi saglayacak.

BAKANLIK, YONETMELIKTE KOK-
LU BiR DEGIiSIiKLiK YAPMALI

2025 yihi itibariyle Ulastirma Bakanligi
Karayolu Diizenleme Genel Midiirlug,
D2 belgesi ile ilgili diizenlemeleri gozden
gecirerek koklii bir reform yapmalidir. D2
belgesi alma sartlar1 kullanim kosullar1 ve
ara¢ ekleme kriterleri bastan sona yeniden
diizenlenmeli, korsan tagimaciliga zemin
hazirlayan tiim unsurlar titizlikle temizlen-
melidir. Bizler sektorde faaliyet gésteren
firmalar olarak milyonlarca Euro degerinde
yatirim yaparken hicbir altyapisi ve yati-
rim1 olmayan korsan tagimacilarin igimizi
calmalaria goz yumulmasini kabul edeme-
yiz. Bu haksiz rekabet hem sektoriimiiziin
gelisimini engellemekte hem de yasalara
uygun ¢alisan firmalarin siirdiiriilebilirligini
tehdit etmektedir.

BIR GARIP OLAY: “BUNLAR TURIST
DEGIL”

Yakin zamanda basimiza gelen talihsiz bir
olayi sizlerle paylasmak istiyorum. Bir top-
lant1 grubumuz vardi, liiks bir otelde konak-
lryorlardi ve aksam yemegi icin prestijli bir
restorana gitmeyi planliyorlardi. Ara¢ yola
ciktiktan kisa bir siire sonra polis tarafindan
durduruldu. Aragta D2 belgesi, belediye yol
kagidi ve TURSAB belgesi gibi tiim yasal
belgeler eksiksiz ve gecerliydi ancak buna
ragmen polis, araci baglayacagini belirtti.
Ve iste tam bu noktada olayin travmasi
basliyor. Acaba burasi gergekten bir {igiincii
diinya tilkesi mi ki polis, aracin tiim evrak-
lar1 tam olmasina ragmen “Baglayacagim”
diyebiliyor? Aracin baglanma sebebi ise
daha da diistindiirticti. Polis aragtakilerin
turist olmadigini ileri stirdii. Neye gore
turist olmadiklar1 sorusunu sordugumuzda
ise “Bunlar Tiirk vatandasi, o yiizden turist
degiller” cevabini aldik ve evet, ara¢ bag-
land1. Boyle bir adaletsizlik ve haksizlik na-
sil olabilir? Her giin yasanan bu tiir olaylar
ne yazik ki burada olagan hale gelmisken
valilik, emniyet ve bakanlik sadece seyirci
kaliyor. Ulkede yasalar1 bilen tek bir kamu
gorevlisi yok mu? Turizm bolgelerinde go-
revli memurlar neden bu kadar egitimsiz?
Her ne olursa olsun bir turizm aracindan
Tiirk vatandasi diye turistin indirilmesi asla
kabul edilemez. Kolluk kuvvetlerinin bu
iilkenin kalkinmasi ve turizmine darbe vur-
masi kabul edilemez bir durumdur. Ulastir-
ma Bakanligi, kendi koydugu yasalar1 ve
verdigi belgeleri koruyamiyor. Tiim evrak-
lar tam olmasina ragmen goérevini bilmeyen
kamu gorevlileri keyfi bir sekilde araclari
baglayabiliyor. Bu durum turizmin kamusal
alanda igler acis1 bir hale gelmesine yol
act1. Olayin daha da vahim olan kismai ise
grubumuzu gotiirdigiimiiz liiks restoranin
karsisinda, vale servisinin miisteri talep-
leri dogrultusunda VIP araglar1 korsan bir
sekilde hizmete sunmasiydi ancak bizim
aracimizi baglayan polis memurlar1 bu
korsan faaliyetlere higbir sekilde miidahale
etmiyorlar. Yani kamu korsan tasimaciliga
kendisi izin veriyor. 2025 yilinin, dernek-
lerin ve diger sivil toplum kuruluslarinin
ayni1 ¢at1 altinda toplanarak sorunlara ortak
¢Oziimler tiretmeye odaklandigi bir yil
olmasini temenni ediyorum.
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VIP ARAG TASARIMINDA BIR MARKA: MR.K VIP DESIGN

Hafif ticari araclarin i¢ tasarimini tamamen kisisellestirerek VIP standartlarina tasiyan Mr.K VIP Design’in sahibi Adem
Karatas ile gerceklestirdigimiz bu keyifli rOportajda, sektdrde fark yaratan hizmetlerini ve Tarkiye’nin ekonomik dina-
miklerine dair goruslerini konustuk. Karatas, musterilerin taleplerine gore her detay! titizlikle tasarladiklarini ve bu ozel
hizmeti 1000 metrekarelik kapali alan igcerisinde, ayni anda 14 araci dizayn edebilecek bir kapasiteyle sunduklarini
belirtti. Tarkiye’nin dort bir yanindan musteriye hitap eden Mr.K VIP Design, kalite ve luksu bir araya getirerek sektor-
de Oncu bir rol Ustleniyor. ROportajda ayrica Turkiye’nin turistler icin giderek pahali bir destinasyon haline gelmesiyle
ilgili disuincelerine de yer veren Karatas, sektorin bu degisimlerden nasil etkilendigini degerlendirdi. Keyifli okumalar!

BU SEKTORDE BUYUK BIR
HEVESLE CALISTYORUM
Ben Adem Karatas, 1984 dogum-
luyum. Evliyim ve 4 ¢ocuk baba-
styim. Yaklasik 13 yildir turizm
sektoriinde ¢alistyorum. Kendimi
bildim bileli hareketli bir yapiya
sahibim. Okul yillarimda bile

tek hayalim, stirekli aktif olabi-
lecegim bir iste calismakti. Ayni
noktada durmay1 hi¢ sevmedigim
i¢in stirekli bir seylerle ugragmay1
tercih ederim. Bu nedenle turizm
sektoriine girmeyi ¢ok istemistim
ve 13 yildir bu sektorde faaliyet
gosteriyorum. Turizm alanindaki
yolculugum rehberlik yaparak
basladi. Ardindan askerlik, evlilik
ve ¢ocuklarla birlikte zaman iler-
ledikge farkli alanlara yoneldim.
Bu siiregte yine turizm camiasinin
icinde yer alan ve hareketli bir ya-
piya sahip ara¢ dizayn isine gegis
yaptim. Stirekli tilkeme nasil daha
fazla katki saglayabilirim diisiin-
cesiyle hareket eden biri olarak bu
sektorde biiyiik bir hevesle ¢alisi-
yorum.

TUM DETAYLARI MUSTE-
RININ TALEPLERINE GORE
TASARLIYORUZ

Arag dizayn isi, kendi i¢inde ol-
dukca dinamik bir alan. Ozellikle
hafif ticari araglarin i¢ tasarimini
bastan sona yeniden yapiyoruz.
Bu isi, bir evin i¢ dekorasyonu-
nu yaptirmaya benzetebilirsiniz.
Ornegin bir ev aldiginizda bir
mimar gelir, proje ¢izer ve ar-

dindan dekorasyon stireci baslar.
Arag dizayni da ayn1 mantikla
ilerler. Arag bize geldiginde i¢
tasarimini miisterinin istekleri
dogrultusunda planliyoruz. Dose-
me renkleri, koltuklarin elektrikli
olmasi, buzdolabi gibi detaylar
miisterinin talepleri dogrultusun-
da belirleniyor. Tiim bu detaylar
projelendirilip ¢izildikten sonra
tasarim sekilleniyor. Her bir arag
miisterinin ihtiyaclarina ve haya-
lindeki tasarima gore 6zel olarak
tasarlaniyor. Bu isi hem zevk ala-
rak yapiyorum hem de iilkemize
katki sagladigimi diistinerek daha
da motive oluyorum.

TUM URETIM SURECLE-
RIiNi KENDi BUNYEMIZDE
GERCEKLESTIiRIiYORUZ

Su an is yerimiz, 1000 metrekare
kapali alandan olusuyor ve ayni1
anda 14 adet hafif ticari aracin
islemlerini gergeklestirebiliyoruz.
Tim tiretim stireglerimizi kendi
blinyemizde gergeklestiriyoruz
ve her bir bolimde isinin ehli,

en iyi ustalarla ¢alisiyoruz. Arag-
larimiz terzi usulii 6zel iscilikle
0zenle hazirlaniyor ve her adimda
detaylara biiyiik 6nem veriliyor.
Ayrica araglarimizin tiim siireg
boyunca kapali alanda kalmasi
miisterilerimiz i¢in ayr1 bir giiven
unsuru olusturuyor. Giivenlikli is
yerimiz sayesinde miisterilerimiz,
araglarini goniil rahathigiyla bize
teslim edebiliyor. Calisma alan-
larimizi tamamen kurumsal bir

yapida dizayn ettik. Is yerimizde
marangoz atolyesi, dikis boliimii,
kesim boliimii, elektronik bolii-
mil ve kaynak atolyesi gibi tiim

ihtiyaclara yonelik alanlar mevcut.

Bu kapsamli altyapimiz sayesin-
de sadece 6zel tasarim degil, seri
imalat da gerceklestirebiliyoruz.

Su an 10 kisilik uzman bir ekiple

calisiyoruz ve her bir ekip tiyemiz,

isini en 1yi sekilde yapmak i¢in
biiylik bir 6zveriyle gorev aliyor.
Isimize duydugumuz bu tutku
ve kurumsal yaklagim sayesinde

misterilerimize en kaliteli hizmeti

sunmaya devam ediyoruz.
KALITELI iSCILIGIMIiZLE
MUSTERI PORTFOYUMUZU
GENISLETIYORUZ
Miisterilerimiz, basta Istanbul
olmak tizere tilkemizin dort bir
yanindan araglarini bize getiriyor.
Kaliteli is¢iligimiz ve rekabetci
fiyat politikamiz nedeniyle Tiirki-
ye’nin her ilinden yogun bir talep
goriiyoruz. Kaliteli is¢iligimiz
ayni zamanda tiim diinyada da
misterilerimizin ilk tercih sebe-
bi oluyor. Avrupa tilkeleri basta
olmak tizere bircok tilkeden arag
dizayn isi i¢in bize geliyorlar.
Amerika’ya kadar uzanan ge-

nis bir miisteri kitlemiz mevcut.
Turizm tagimacilig1 yapan bii-
yiik filo musterileri de sik¢a bizi
tercih ediyor. Uzman ekibimizle
gerceklestirdigimiz islerin geri
donisleri oldukg¢a olumlu oluyor,
bu da bizi motive eden en 6nemli
faktorlerden biri. Son donemlerde
ozel saglik kuruluslarinin yabanci
hastalar i¢in sundugu VIP arag
hizmetlerinde de 6nemli bir rol
tstlenmeye basladik. Bu amagcla
getirilen araglarin i¢ tasarimini,
ozel iscilikle ve miisterinin talep-
lerine uygun sekilde yeniden di-
zayn ediyoruz. Saglik sektorii icin
gerceklestirdigimiz bu projeler,
hem sektordeki yerimizi saglam-
lastirtyor hem de cesitliligimizi
artirarak daha genis bir miisteri
kitlesine hitap etmemizi sagliyor.
TURIZM ARACLARINA
OZEL PAKETLERIMIZ VAR

Turizm araglarina 6zel olarak
hazirladigimiz bir turizm paketi
sunuyoruz. Bu pakette koltuklar,
televizyon, ses sistemi, buzdolab1
ve ara kapali bélme gibi islemler
standart olarak yer aliyor. VIP
miisterilerimiz ise daha farkli ve
0zel konseptler talep edebiliyor.
Bu noktada miisterinin beklen-
tilerine uygun her tiirlii dizayni
sunuyoruz. Genis bir tasarim
yelpazesiyle calisiyoruz ve her
bir doniisiim, detayli bir sekilde
mithendisler tarafindan projelendi-
riliyor. Projelendirilen tasarimlar
ilgili bakanliktan onay alindiktan
sonra TuvTirk muayenesine yon-
lendirilerek araglar trafige ¢ik-
maya hazir hale getiriliyor. Tim
islemlerimiz yetkilendirilmis,
sertifikali ve onayl bir sekilde
gerceklestiriliyor. Son yillarda
Avrupa’dan da bir¢ok arag tilke-
mize dizayn i¢in geliyor. Tiirkiye,
ara¢ dizayni konusunda hem kalite
hem de basar1 a¢isindan oldukca
iddial1 bir noktada. Ayni zamanda
maliyetlerin Avrupa’ya kiyasla
daha uygun olmasi da tilkemizi
bu alanda cazip hale getiriyor.
Tirkiye’deki turizm araclarinin
yaklasik %80’1, yeniden dizayn
edilerek trafige ¢ikiyor. Bu da
sektordeki yenilik¢i ¢oztimleri-
mizin ve uzmanligimizin ne denli
onemli oldugunu gosteriyor.
ULKEMIZ TURISTLER iCIN

OLDUKCA PAHALI

2024 y1l1 turizm sektorii agisin-
dan oldukga zorlu gegti. Ulkemiz,
su anda turistler i¢in ne yazik ki
oldukca pahali bir destinasyon ha-
line geldi. Avrupa tilkeleri ve hatta
yani basimizdaki komsu tilkelerle
kiyaslandiginda fiyatlarimizin ¢ok
daha yiiksek oldugu bir gergek.
Bu durum, turistleri alternatif yer-
lere yonlendiriyor. Doviz kurlart
bir stiredir sabit seyretse de iilke
icinde her seye zam yapilmasi bu
sorunun temel sebeplerinden biri.
Turistler, burada bir haftada harca-
yacaklar1 parayla bagska tilkelerde
neredeyse iki hafta tatil yapabilir
hale geldi. Bu durum sektoriimiizii
derinden etkiliyor. Ornegin Ku-
veyt’ten siirekli gelen misafirleri-
miz vardi ancak artik eskisi kadar
stk gelmiyorlar. Kuveyt dinari, en
degerli para birimlerinden biri.

1 dinar su anda 113 TL’ye denk
geliyor. Buna ragmen miisterileri-
mizden “Siz Kuveyt’ten bile daha
pahal1 hale geldiniz” yorumunu
aliyoruz. Bu, fiyatlarin ulagtigi
seviyeyi agikca gosteriyor. 2025
yilina dair en biiyiik umudumuz
bu “suni” ve “sisirilmis” fiyatlarin
normale donmesi. Aksi takdirde
turizm sektorti ontimiizdeki y1l-
larda da kan kaybetmeye devam
edecek. Turizmin siirdiirtilebilir-
ligi i¢in fiyatlarin daha makul bir
seviyeye gelmesi sart.



YUKSEK PERFORMANS,
MAKSIMUM GUVENLIK
VE DUSUK YAKIT TUKETIMI...

Ihtiyaciniza uygun Temsa ve Fuso araclara, uygun fiyat avantaji ve
cazip ddeme kosullariyla sahip olabilmekicin
sizi de bayimize bekliyoruz.
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TUIDER’iN KAPISI iSiNi DUZGUN YAPAN
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GERGEK TASIMAGILARA HER ZAMAN AGIK

Bu sayimizda Central Turizm Yénetim Kurulu Baskani ve TUIDER Kurucu Uyesi Serdar Yigit ile keyifli bir soh-
bet gerceklestirdik. Yigit, 2024 yilini degerlendirirken sektére dair bnemli mesajlar vererek 2025 yilina ybne-
lik éngdrilerini bizlerle paylasti. Réportajda turizm tasimaciliginda birlik ve kurumsallik icin TUIDER’in ist-
lendigi rolU vurgulayan Yigit, dip fiyat politikalarinin sektérde yarattigi derin etkileri ve bu konuda atiimasi
gereken adimlari ele aldi. Sektoran gucli bir yapiya kavusmasi igin is birligi ve surdurulebilir ¢gdzamler ge-
rektigini belirtti. iste turizm tasimacihginin sorunlarina 1sik tutan bu 6zel réportaj sizlerle, keyifli okumalar!

CENTRAL TURIZM OLARAK
KARARLILIKLA FAALIYETLERIMI-
Zi SURDURMEKTEYIZ

1981 yilinda acentact olarak adim atti-
g1m bu sektorde, 1990 yilinda Antalya’da
sektorde ileri gelen 2 ayr1 incoming acen-
tasinin Bolge Miidiirliigii ve Operasyon
Mudirlugt gorevlerini tistlendim. 1997
yilinda ise Istanbul’a dénerek Acenta ve
tasimacilik faaliyetlerine Istanbul merkezli
olarak devam ettim . Burada Central Tu-
rizm adiyla hizmetlerimizi stirdiiriiyoruz
ve halen ayni kararlilikla faaliyetlerimize
devam etmekteyiz. Filomuzda toplamda
15 ara¢ bulunmakta; bunlarin %30 unu
otobiisler, geri kalanin1 ise midibiisler ve
hafif ticari ara¢lar olusturmaktadir. Aragla-
rimizin bityiik bir kismi Avrupa pazarinda,

Ozellikle Alman pazarinda aktif olarak
hizmet vermektedir. Bunun yani sira bir
miktar Avusturya ve Avustralya pazarina
da ¢alistyoruz. Sektoriin diisiik karlilig
nedeniyle Uzakdogu pazarinda faaliyet
gostermiyoruz. Acente anlagsmalarimizi ise
yillik olarak yeniliyor ve is birliklerimizi
bu sekilde stirdiirtiyoruz.

2024, ARZU ETTIiGIiMiZ GiBi GEC-
MEDI

2024 yili umut verici ve keyifli bir bas-
langi¢ yapmist1 ancak ilerleyen donemde
rezervasyonlarda ciddi iptaller yasanmaya
basladi. Bu iptaller bireysel diizeyde ger-
ceklestigi i¢in gruplari birlestirme yoluna
gitmek zorunda kaldik. Bu durum 2024 yil
icin hedefledigimiz seviyelere ulasmami-

z1 engelledi. Her y1l Haziran, Temmuz ve
Agustos aylar1 yogun ve hareketli gecerdi;
fakat 2024 yazi, 6nceki yillara kiyasla daha
durgun gecti. Is hacmi ve ciro acisindan
bekledigimiz verimi elde edemedik. Tiim
bunlara ek olarak siyasi gelismelerin de
sektore olumsuz yansimasiyla 2024 yilini
ne yazik ki arzu ettigimiz gibi ge¢iremedik.

MALIYETLER BELIRLENIP “DiP
FIYAT POLITIKASI” ACILEN UYGU-
LANMALI

Bu y1l da arag¢ parkimiz1 yenileme ¢aligma-
larina kararlilikla devam edecegiz. Yilin
ikinci yarisinda yeni araglarimiz filomuza
katilacak. Bu siirecte hem otobiis hem de
midibiis segmentinde 6nemli yenilikler
gerceklestirecegiz. 2025 yili su an itiba-
riyla umut vadeden bir baslangi¢ yapti.
Gelen talepler islerimizin olumlu bir yonde
ilerledigini gosteriyor ve yaklasik %30-40
oraninda bir artis yasanabilecegine isaret
ediyor. Islerimizde 6zellikle ITB Berlin ve
FITUR ispanya fuarlarinin etkisi biiyiik.
Ayrica bu donemde krediye erisim saglana-
biliyor ancak kredi faiz oranlarinin olduk¢a
yiiksek oldugunu belirtmek gerekir. Arag
fiyatlar1 ise hizli bir sekilde yiikselmis du-
rumda. Biitiin bu zorluklara ragmen tasima
fiyatlarinin oldukga diisiik seviyelerde
kalmasi sektor i¢in ciddi bir problem. Bana
gore oncelikli olarak “dip fiyat” ve “dip
maliyet” hesaplamalarinin dogru bir sekilde
yapilmasi gerekiyor. Biz bu hesaplamalari
yaparken ara¢ bandroliinden ofis elektrik
giderine kadar birgok masraf kalemini
dikkate aliyoruz. Bu dogrultuda tahmini bir
biitge hazirliyoruz. Elbette hazirlanan biitce
birebir sahaya yansimasa da dip fiyatimiz
ve talep edecegimiz iicretleri belirleme-
mizde 6nemli bir rehber oluyor ancak is
uygulamaya geldiginde Anadolu turu 2024
yilt i¢in i¢in bir haftalik tasima hizmetine
90-100 bin lira fiyat ¢ikartyoruz; buna kar-
silik bir bagkasi ayn1 hizmeti 70 bin liraya
veriyor. Bu fiyatlarla is yapan birinin arac-

larini yenilemesi, masraflarini karsilamasi
veya zamaninda 6deme yapmasi imkansiz.
Ustelik bu diisiik fiyatlarla ¢alisanlarmn
araglarinin model yasi, araclarin bakim
durumu ya da soforlerin deneyim diizeyi
gibi unsurlar genellikle g6z ardi ediliyor.
Biz olmasi1 gereken reel fiyatlari alamadi-
gimiz siirece ara¢ filomuzu hangi kaynakla
yenileyecegiz ya da 6demelerimizi nasil
zamaninda yapacagiz? Bu konularin bir an
Once masaya yatirilmasi ve sektoriin stir-
diirtilebilirligi i¢in somut adimlar atilmasi
gerekiyor diye diisiiniiyorum.

DERNEGIMIiZ, TURIZM TASIMACI-
LARININ ORTAK CATISIDIR
TUIDER olarak heniiz genel kurulumu-

zu yapmamis olmamiza ragmen oldukca
aktif bir dernek oldugumuza inantyorum.
Hig vakit kaybetmeden hizli adimlarla

yol altyoruz. Sektoriin sorunlari tartisilip
¢6ziim aranacaksa bu ¢oziimlerin TUIDER
catis1 altinda gergeklesecegi kanisindayim.
Dernegimiz, kamu nezdinde de olumlu bir
karsilik bulmus durumda ve bu itibari siir-
diirmekte kararliy1z. Uye sayimiz her gegen
giin artryor, bu da bizi daha gii¢lii kiliyor.
Ozellikle geng iiyelerimizin enerjisi, dina-
mizmi ve bizim destegimizle dernegi ¢cok
daha ileriye tastyacaklarina inantyorum. Bu
sinerji sayesinde sektoriimiiziin daha sag-
lam temeller iizerine oturacagina stiphem
yok. Bunun yani sira turizm tagimacilarinin
uzun yol tasimaciligindan ayr1 tutulmasi
gerektigini diisiiniiyorum. Turizm tagimaci-
ligina 6zgi bir vasfin kazanilmasi sart. Bu,
genelge, kararname ya da baska bir diizen-
leme yoluyla m1 olur bilemem ancak turizm
tasimaciliginin otogar tasimaciligindan net
bir sekilde ayrilmasi gerekiyor. Dernegi-
miz, turizm tagimacilif1 yapan herkesin or-
tak catisidir ve kapimiz isini diizgiin yapan
,etik deger yargilari olan herkese aciktir. Bu
birlestirici anlayisla sektoriimiizii daha iyi
bir gelecege tasimaya devam edecegiz.



YUK TASIMADA
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kasi’nda sehirlerarasi ve

sehir i¢i otobiisler, Aksa-
ray Fabrikasi’nda ise kam-
yon ve ¢ekiciler tireterek
faaliyetlerini siirdiiren Mer-
cedes-Benz Tiirk, Tiirkiye
ekonomisi ve kalkinmasina
sagladigi katkinin yani sira
egitim, spor, kiiltlir-sanat ve
cevre odakli birgok kurum-
sal sosyal fayda programini
bir arada yiiriitiiyor. Mer-
cedes-Benz Tiirk, Hosdere
ve Aksaray’daki Teknik
Egitim Merkezleri’ndeki
Mesleki ve Teknik Anadolu
Lisesi (MTAL) 6grencileri-
ne yonelik staj programiyla
Tiirkiye’deki teknik yet-
kinliklerin stirdiirtilebilir
gelisimine ve otomotiv
endiistrisine donanimli ¢a-
lisanlar yetistirilmesine kat-
kida bulunuyor. Genglerin
egitimi ve gelisimine biiyiik
onem veren Mercedes-Benz
Tirk, bu dogrultuda MTAL
ogrencilerine yonelik staj
imkan1 da sunuyor. MTAL
ogrencilerinin 12. sinifta
yapmalar1 zorunlu olan
uzun dénem staj1 i¢in ilk
basvuru siireci yeni yilla
birlikte basladi.
Tiirkiye’de 58 yildir agir ti-
cari ara¢ sanayisinin onciisii
olan Mercedes-Benz Tiirk,
Istanbul Hosdere Fabrika-
si’nda sehirlerarasi ve sehir
i¢i otobiisler, Aksaray Fab-

Istanbul Hosdere Fabri-

rikasi’nda

ise kam-

yon ve

cekiciler

iireterek

faaliyet-

lerini siir-

dirtiyor.

Merce-

des-Benz

Turk,

Tiirkiye

ekonomisi

ve kalkin-

masina

sagladigi

katkinin

yani sira

egitim,

spor, kiil-

tlir-sanat

ve gevre

odakli

bir¢ok

kurumsal

sosyal

fayda programini bir arada
ylriitiiyor. Genglerin egi-
timi ve gelisimine biiylik
Oonem veren Mercedes-Benz
Tiirk, bu dogrultuda Mes-
leki ve Teknik Anadolu
Lisesi (MTAL) 6grencile-
rine yonelik staj imkani da
sunuyor. MTAL 6grenci-
lerinin 2025-2026 egitim
Ogretim donemi icin her yil
eyliil-haziran aylar1 arasinda
katilabilecekleri, 12. smif-
ta yapmalar1 zorunlu olan
uzun dénem staj1 i¢in ilk

Mercedes-Benz Tuirk’uin, Mesleki ve Teknik Anadolu
Lisesi Uzun Ddnem Staji Iin Bagvurular Bagladl

Acildi!

28 Subat!

basvuru donemi yeni yilla
birlikte basladi.

Istanbul igin bagvurular, 28
Subat 2025 tarihine kadar
siirecek

Istanbul Otobiis Fabrika-
si’nda gerceklesecek Mes-
leki ve Teknik Anadolu
Lisesi uzun dénem staj1 i¢in
bagvurular 2 Ocak 2025-28
Subat 2025 tarihleri ara-
sinda web sitesi tizerinden
yapilabiliyor. Bagvurusu
kabul edilen Mesleki ve
Teknik Anadolu Lisesi
ogrencileri her y1l eyliil-ha-

Son Bagvuru Tarihi:

Mesleki ve Teknik Anadolu
Lisesi Staji Bagvurularimiz

ziran aylar1 arasinda, hafta
i¢i pazartesi-sali-carsamba
veya ¢arsamba-persem-
be-cuma olmak tizere ti¢
giin ve 07.30-17.15 saatleri
arasinda tam zamanli olarak
Mercedes-Benz Tiirk’te staj
yapabiliyorlar. Bu sayede
ogrenciler, okulda aldik-
lar1 teorik egitimi uygula-
ma sans1 yakalayabiliyor.
MTAL 6grencileri, Aksaray
Kamyon Fabrikasi’nda

staj yapmak i¢in ise may1s
ayindan itibaren bagvuru
yapabilecekler.

Teknolojilerimizle onIardaki g[]véni konforla tasiyoruz.
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SILA OZLEM SEVAHAT
FILOSUNU GUGLENDIRIYOR

ila Ozlem Seyahat, 2024
Sylhm yenilik¢i adimlar-
la sonlandirmak tizere

6nemli bir yatirmma imza atti.
Firma, Hassoy Motorlu Vasita-
lar araciligryla gerceklesen bir
adet Mercedes-Benz Travego

16 SHD teslimati ile filosunu
daha da genisletti. Yeni aracin
teslimati, Hassoy Otobiis Satis
Miidiirti Cenk Soydan tarafindan
Sila Ozlem Seyahat Yonetim
Kurulu Bagkan1 Saban Ekiz’e
gerceklestirildi. Firma yetkilileri,
bu yatirimla hem yolcularma
daha kaliteli bir seyahat dene-
yimi sunmay1 hem de filosunu
modernlestirerek sektdrdeki
konumunu daha da pekistirmeyi
amagladiklarim belirtti.

Yenilik Yolunda

Onemli Bir Adim

Teslimat téreninde konusan Sila
Ozlem Seyahat Yénetim Kurulu
Baskani Saban Ekiz, su ifadelere
yer verdi:

“Sila Ozlem Seyahat olarak her
zaman yolcularmmzin giivenligi-

ni ve konforunu birinci 6nceli-
gimiz olarak gordiik. Bu yeni
yatirim, kaliteli hizmet standart-
larmiz1 daha da ileriye tasimak
i¢in 6nemli bir adim. Merce-
des-Benz Travego’nun sagladigi
tistiin 6zellikler, Sila Ozlem
Seyahat’in hizmet kalitesine
biiytik katki saglayacak.”
Hassoy Motorlu Vasitalardan
Tam Destek

Teslimati gergeklestiren Hassoy
Otobiis Satis Miidiiri Cenk Soy-
dan da Sila Ozlem Seyahat’in
sektore katki saglayan bu vizyo-
ner adimiyla gurur duyduklarmi
ifade etti. Soydan “Sila Ozlem
Seyahat ile ¢alismak, bolgemizin
6nemli markalarindan biriyle is
birligi yapmanm mutlulugunu
bizlere yasatiyor. Filosuna kat-
tiklart her yeni arag sektordeki
kalite ¢itasini yiikseltmeye yone-
lik bir adim. Yeni Travego’nun
hayirlt olmasim diliyor, bu is bir-
ligimizin artarak devam etmesini
temenni ediyoruz.” Dedi.

Koluman Motorlu Araglar Tic. ve San. A.S. Mercedes-Benz Turk A.S. Bayi

istanbul: Fatih Mah.Yakacik Caddesi No:33 Sancaktepe, istanbul Telefon:0216 311 80 50 Fax:0216 311 82 29

Ankara: Ehlibeyt Mahallesi, Mevlana Bulvari, No:199 /A Cankaya, Ankara Tel:0312 583 73 00 Fax:0312 473 70 41
Gaziantep: Nesimi Mahallesi Gaziantep Caddesi No:70 Sehitkamil, Gaziantep Sube Telefon:0342 211 25 00 Fax: 0342 437 84 00
Mersin: Mersin-Tarsus Karayolu Uzeri Bagcilar Beldesi, Huzurkent, Mersin Telefon:0324 646 21 14 Fax:0324 646 29 13
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Turk ticari arag sektorinun kokli mar-
kalarindan TEMSA, 20 bininci Prestij
aracini banttan indirerek tarihi bir ba-
sarlya daha imza atti. 1992 yilinda ilk
uretimi gerceklesen Prestij serisi, bugu-
ne kadar dayaniklilik, yakit ekonomisi
ve cevreci teknolojileriyle midibUs seg-
mentinde birgcok sektorliin onde gelen
tercinlerinden biri oldu.

restij modelinin
uretimine 1992
yilinda baglayan
TEMSA, 20 bi-
ninci Prestij’i 13 Ocak
tarthinde gerceklestirdigi
torenle banttan indirdi.
TEMSA’nin Adana’daki
uretim tesisinde duzenlenen
etkinlikte, TEMSA Ceo’su
Evren Guzel ve TEMSA
calisanlar1 bir araya gelerek
markanin tarihi basarisina
taniklik etti.
“PRESTIiJ; AZMIN,
YENILIKCILIiGIN VE
DAYANIKLILIGIN BiR

SEMBOLU”

Etkinlikte Prestij’in TEM-
SA i¢cin 6nemine vurgu
yapan TEMSA CEO’su
Evren Giizel, “2025 yilina
boylesine kayda deger bir
basariyla giris yapmak,
bizim i¢in 6zel bir anlam
ifade ediyor. Prestij, sadece
bir aracin 6tesinde, ayn1 za-
manda 30 yil1 agkin siiredir
devam eden azmin, yenilik-
¢iligin ve dayanikliligin bir
sembolii. Bu siire zarfinda
kalite, glivenilirlik ve ¢evre-
ci teknolojisiyle sektordeki
yerini giinden giline saglam-

CAVUSOGLU OTOMOTIiV
TEMSA | FUSO YETKILI SATICISI

Dogu Mah. E-5 Yanyolu Gzeri
34890 Pendik/Istanbul
T: 02163541418

TEMSA, 20 Bininci Presti | _  Bn indirdi

lagtirdi. Sektoru donusturen
ve simge araglardan olan
Prestij, midibiis segmen-
tinde pazarda yillardir en
¢ok tercih edilen modeller
arasinda yer aliyor. Bu
giiclii konum, TEMSA’nin
miisterilerine en iyi iiriin ve
hizmeti sunma konusundaki
kararliligini bir kez daha
ortaya koyuyor. 20 bin Pres-
tij, bu yolda kat ettigimiz
her kilometreyi ve tizerinde

emegi olan tim TEMSA

calisanlarini simgeliyor.
DNA’mizdaki yaratici ve
yenilik¢i bakis agimizla,
ontimiizdeki donemde ¢ok
daha biiyiik basarilar elde
edecegimize inantyorum.
Bu vesileyle tiim TEMSA
calisanlarina 6zverileri i¢in
tesekkiirlerimi sunuyorum”
diye konustu.

33 YILLIK ‘PRESTIJ’LI
YOLCULUK

Prestij, yenilik¢i 6zellikleri
ve miisteri beklentilerine
uygun ¢ozlimleriyle 33
yildir genis bir kullanici
kitlesine ulagmayz siirdii-
rilyor. Turizm, havalimani
aktarmalar1, personel ve
okul tasimacilig1 gibi bir¢ok
farkli alanda aktif olarak
kullanilan Prestij, yolcu
tagimaciliginda standartlari
yeniden tanimliyor.

Yillar igerisinde stirekli

TEMSA

yenilenen Prestij’in 2016
yilinda Tiirkiye’nin bege-
nisine sunulan Prestij SX
modeli, yakit ekonomisi,
dayanikli yapis1 ve dar
sokaklarda yiiksek manevra
kabiliyeti gibi 6zellikleriyle
dikkat ¢ekiyor. 20 bininci
Prestij aracinin {iretimi,
TEMSA’nin kalite ve
dayaniklilik konusundaki
taahhiidiiniin bir gostergesi
olarak 6ne ¢ikiyor.

VA
FUSO
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Mugla Bilyiiksehir Belediyesi’ne Yapt

urkiye’nin ticari
ara¢ markasi Ana-
dolu Isuzu, bele-
diyelerin sehir ici
toplu tagima ihtiyaglarini
karsilamaya yo6nelik otobiis
teslimatlarina hiz kesme-
den devam ediyor. Sehir i¢i
ulasimda rahatlik, konfor
ve glivenli ulagim olanak-
lar1 sunan 20 adet Citiport
12 m dizel otobiis, Mugla
Biiyiiksehir Belediyesi'nin
ulasim sirketi MUTTAS a
genis katilimli bir teslimat
toreni ile teslim edildi.
Torene; Mugla Biiytiksehir
Belediye Bagkani Ahmet
Aras, Genel Sekreter Tay-
fun Yilmaz, MUTTAS Y6-

netim Kurulu Bagkan1 Ugur
[Thami Ozden, Yonetim
Kurulu Uyesi ve Ulagim
Daire Bagkani Stileyman
Ozdemir, Genel Miidiir Se-
dat Bayrak ve diger MUT-
TAS calisanlari ile Anadolu
Isuzu Satis Direktorii Yusuf
Teoman, Anadolu Isuzu
Otobiis Bayi Y 6neticisi
Emin Gtlinisik, Anadolu
Isuzu Otobiis Bolge Satis
Sorumlusu Batuhan Uludag
ve Pazarlama lletisim Uz-
mani Enes Giilcan katildi.
Teslimat téreninde konu-
san Anadolu Isuzu Satis
Direktorii Yusuf Teoman,
bu is birliginden duydugu
memnuniyeti dile getirerek

sunlar1 soyledi: “Mugla
Biiytiksehir Belediyesi, 20
adet Citiport 12 m dizel
otobtis alim1 gerceklestirdi.
Bu, bizim igin buyuk bir
gurur kaynagidir. Bu mode-
limiz, ergonomik tasarimi,
genis i¢ hacmi, yolcu kon-
forunu artiran 6zellikleri
ve dusiik isletme maliyet-
leriyle 6ne ¢ikan odiilli
bir modeldir. Anadolu
Isuzu fabrikasinda tireti-
len, diinya genelinde ve
Turkiye’nin pek ¢ok ilinde
tercih edilen bu otobiisle-
rin, Mugla halkina giivenli,
konforlu ve ¢evre dostu
bir toplu tagima deneyimi
sunacaktir.”

OTOBUS VE TICARIARAC
CAM MONTAJI

Lamine On Camlar

Isitmali Lamine Camlar

Temperli Kapi Camlar

Temperli Arka Camlar

Temperli Kelebek Camlar

TUm marka oto camlarinizi

anlasmalioldugumuz sigorta sirketleriyle

Ucretsiz ve kusursuz bir sekilde degistiriyoruz !

Otogar Merkez

Altintepsi Mah. Yahya Kemal Cad. No:93 i¢ Kapr: 2B042
Bayrampasa / Istanbul 0(212) 658 18 60

Otogar $ube

Altintepsi Mah. Yahya Kemnal Cad. No:93 |r;r Kapi: 2B101
Bayrampasa / istanbul  0(212) 658 00 68

ikitelli OSB Sube

Ikitelli Org. San. Bélg. Dolapdere San. Sit. 12. Ada
No:27/29/31 H1 Blok Ikitelli / istanbul 0(212) 549 78 94

KHO

KAYAHAN OTOCAM

OTOBUSLERINIZE
OZEL AKILLI COZUMLERIMIiZ ILE

TEKNOLOJI ve GUVENLIGI

®

BULUSTURUYORUZ

/, A

KOLTUK ARKASI
EKRAN

|

GUVENLIK
KAMERASI

USB PRIZ
SISTEMI

0541940 75 67 0 450 71 85
Altintepsi Mah. Yahya Kemal Cad. No: 1/B 133
Buyuk istanbul Otogan Bayrampasa / istanbul

SIMROLL

YETKILI SERVISI

YII.DIRIM

ELEKTRONIK 3 N e g
otobls.ersinaluc@gmail.com
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urkiye’de yerli elekt-
rikli otobiis pazarinin
acik ara lideri konu-

munda bulunan TEMSA,

bu alandaki tecriibesini
Avrupa’ya tagimaya devam
ediyor. Isveg, Fransa, Is-
panya, ABD gibi iilkelerde
elektrikli otobiislerini yollara
cikarmanin yani sira, Dogu
Avrupa’da mobilitenin yesil
doniistimiine 6nctiliik eden
tilkeler arasinda yer alan Ro-
manya’ya da elektrikli arag
sevkiyatlarin stirdiiriiyor.
TEMSA, 2024 y1l1 icerisinde
gerceklesen 3 farkli sevkiyat-
la, Romanya’daki Caranse-
bes, Slanic, Ineu Belediyele-
rine toplam 8 adet elektrikli
MDO electriCITY ihracati
gerceklestirdi.

2 YILDA ROMANYA’'YA
GERCEKLESTIRILEN
IHRACAT YUZDE 79
ARTTI

Ttirk ticari arag tireticilerinin
en 6nemli ihracat pazar-
larindan biri haline gelen
Romanya’da en dikkat ¢ekici
biiyiimelerden biri de midi-
biis segmentinde gergeklesti.
TEMSA’nin ¢evreci midibiis
modellerinden Prestij SX,
Romanya’da son 2 yilda
120°den fazla satis rakamina
ulasirken, 2023 ve 2024 yil-
larinda adet bazindaki toplam
ithracat, 6nceki 2 yila gore
yiizde 79 artti.

“SON 10 YILLIK IHRA-
CATIMIZIN YAKLASIK
YARISINI 2023 VE 2024
YILLARINDA YAPTIK”

Konuyla ilgili degerlen-
dirmelerde bulunan TEM-
SA CEQO’su Evren Giizel,
Romanya’nin Avrupa’nin

en hizl biiyiiyen pazarla-
rindan biri oldugunun altini
cizerken, “Romanya, Tiirk
ticari arag tireticilerinin yurt
disinda yazdigi en biiyiik
basar1 hikayelerinden birine
ev sahipligi yapiyor. TEM-
SA olarak biz de bu basari
hikayesine onciiliik etmekten
biiyiik gurur duyuyoruz. Bu
performans, giiclii tiriin port-
foytimiiz ve yenilik¢i mithen-
dislik yetkinliklerimizin yani
sira miisteri ihtiyaglarina 6zel
gelistirdigimiz ¢oziimlerle de
miimkiin oldu. Son 10 yilda
Romanya’ya gerceklestirilen
toplam ihracatin yaklasik ya-

HER iHTIYACA OZEL HiZMET
/.

Koltuk Arkasi Ekran Tamir
Onarim ve Satisi

invertor ve Koltuk Yenileme &

Montaji

Arac Guvenlik Kameralari

Otobuslere Ozel USB ve Priz

Sistemleri

Arac Takip Sistemleri

Kurulumu

Telsiz Sistemi Kurulumu

risini son 2 yilda teslim ettik.
Bu, TEMSA’nin kiiresel bii-
ylime stratejisinin ¢ok onemli
bir yansimasi. Ayn1 zamanda
Romanya pazarinin sundugu
firsatlar1 dogru analiz ederek
attigimiz adimlarin ne kadar
isabetli oldugunu da gosteri-
yor. TEMSA olarak sadece
ara¢ ithrag¢ eden bir sirket
degil, ayn1 zamanda miiste-
rilerimize uzun vadeli deger
saglayan ve siirdiiriilebilir is
ortakliklar1 kurmay1 hedefie-
yen bir vizyonla ilerliyoruz.
Dogu Avrupa bolgesi de kii-
resel biiylime stratejimiz cer-
cevesinde 6nemli bir rol oy-
nuyor. Bizim Romanya’daki
basarimiz ve kardes sirketi-
miz Skoda Transportation’in
Dogu Avrupa pazarindaki

ILETiSIM VE BILGI IiCIiN

ARAG TEKNOLOJILERi

0224 215 57 67 | 0532 354 71 37

@& www.rmsmobil.com

Romanya'da ‘Prestif'ini Artran TEMSK'dan 3
Farkh Belediyeye Elekirikii Otoh s Teslimat:

tecriibesi sayesinde, 2025 yili
itibartyla bolgede ¢ok daha
etkin bir TEMSA gérecegiz.
Bu kapsamda miisteri mem-
nuniyetini artirmaya yonelik

Kucukbaliklh Mah. Képrubasi Cad.

sat1s sonrasi hizmetlerimi-

zi daha da giiglendirecek,
inovatif irlinlerimizle pazar
paymmizi artirmaya odaklana-
cagiz” dedi.

ADRES

No: 87/A Osmangazi | Bursa
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TUIDER Yonetiminden Istanbul Valisi Davut Giil’e Ziyaret
16 Ocak 2025 tarihinde Turizm ~ Turizm tasimacilig: sektoriiniin ~ toplantilarda TUIDER *in goriisle-
Ulastirma Isletmecileri Dernegi mevcut durumu, karsilasilan rinin alinmasmin énemini vurgu-
(TUIDER) Yénetim Kurulu Bas-  sorunlar ve ¢oziim onerileri tize-  ladi. Ayrica sektor adna yapilacak
kani1 Sn. Miimtaz Er ve yonetim rine karsilikh goriis ahsverisinde  projelerde TUIDER ’in aktif bir
kurulu tiyeleri, Istanbul Valisi bulunuldu. rol tistlenmesi i¢in ilgili birimlere
Sayin Davut Giil’ti makaminda Istanbul Valisi Saymn Davut Giil, ~ gerekli talimatlar1 verdi.
zlyaret etti. sektoriin daha etkin bir sekilde TUIDER Y 6netim Kurulu, Vali
Ziyaret sirasnda TUIDER’in temsil edilmesi gerektigine dikkat ~ Giil’e turizm tasimaciligr sektorii-
faaliyetleri ve kurulus amaci hak-  ¢ekerek ilerleyen donemlerde ne gosterdigi ilgi ve desteginden
kinda detayl bilgiler paylasildi. gerceklestirilecek ¢aligmalar ve dolay1 tesekkiirlerini iletti.

Temsa’n ahil
Seyahat’e Maraton

ahil Seya- biinyesine Temsa Mar S

hatyeni  katt1. yatirimlart  mini biinyesine
yatrrminda  Gergeklesen hlz'la devgm katt1. )
tercihini torenin ardin- ediyor. Rize Gel.rgeklesen to-
Temsa’ nin dan Temsa Ses .Seyahat renin ardindan
uzun yol Bolge Satis yent ye}tn_'lr_nm- Temsa Bolg'e' |
kosucusu Yéneticisi il- da tercihini Satis Y Oneticisi
Maraton’dan  ker Canbolat Terpsa’mn . F a‘qh Demirel
yana yapt. yeni aracini amiral ge,:mm ye?m araglarim
Sirket ger- Sahil Seyahat Maraton’dan ~ Rize Se's Seyg—
ceklestirdigi ~ Sahibi Ko6k- yana yap. hat Sa}’nb1 Se.lhh
1 adet Mara-  sal Ozer’e Fln.na'gér(;ek- Yayuz a teslim
ton yatirimini  teslim etti. lestirdigi 2 adet ~ etti.

aradniz ahillerinde
Maraton Riizgari

Shell
RIMULA

@ AKLA

Bu aracta
Shell Madeni
Yaglar

tercih edilmistir.

pIu Ta§|maa AKIAmin
Madeni Yag Tercihi Shell

tinyanin lider madeni Ry
yag tedarikgisi Shell ~8 ,_,.._._.t""”"‘ ;
ile Tiirk otomotiv en- . e

diistrisinde faaliyet gosteren
AKIA arasinda madeni yag
tedarigi konusunda isbirligi
gerceklestirildi.

Is birligi ile AKIA’nim dizel
otobiislerinde ilk dolum yag-
lar1 ve satig sonras1t madeni
yag tedarigi Shell tarafindan
sunulacak.

Shell, binek ve ticari arac-
lardan insaat, madencilik ve
tarim araglarina enerji sekto-
riinden genel imalat makina-
larina kadar sundugu madeni
yag ¢oziimleriyle, hem birey-
sel kullanicilarin hem de arag
ve makina {ireticilerinin ilk
tercihi olmaya devam ediyor.
Ticari araglarda Rimula mar-
kastyla verimlilik, performans
ve koruma saglayan madeni
yaglartyla Shell, diinyada

bir¢ok onde gelen firmayla ilk
dolum yagini saglama ve satig
sonrast bakim hizmetleri gibi
is birliklerini siirdiiriiyor.

“AKIA’min Tercihi Shell”
etiketi

Tiirk Otomotiv Sanayisinde
Ulasim I¢ ve Dis Ticaret A.S.
biinyesinde hizmet veren
AKIA, inovatif toplu tasima
araglari tretirken ¢ok sayi-
da tilkeye yapmis oldugu

thracatlar ile 2 binden fazla
personele istihdam ve Tiirkiye
ekonomisine katki sagliyor.
Sehirlerde kapsayici, giive-
nilir ve konforlu seyahatler
icin gelistirilmis araglar sunan
AKIA ile Shell arasindaki is
birligi, yolculuklara emniyet,
yenilik ve verimlilik katma
hedeflerinin de bir gostergesi.
Bu dogrultuda tasarlanan

ve markanin yurt i¢i ve yurt
disindaki tiim araglarinda

yer alan “AKIA’nin Tercihi
Shell” etiketi ise Shell ve
AKIA’n gii¢lii ¢oziim ortak-
ligin1 vurguluyor.

S6z konusu is birliginin kap-
sami, halihazirda Azerbaycan
ve Tirkiye’de faaliyet gos-
teren 12 metre dizel ULTRA
LF 12 araglarinda basariyla
uygulanirken, yakin gelecek-
te Sirbistan’a ihra¢ edilecek
olan ULTRA LF12 modelle-
riyle genisletilecek.

cal gonter: 80090 (]

L

X21 Al Satwa E

Anadolu Isuzu’dan
Birlesik Arap Emirlikleri’ne
Bulyuk Teslimat Anlagsmasi

nadolu
Isuzu, Roads
& Transport
Authority
(RTA) ile, Dubai toplu
tagima sisteminde kul-
lanilmak tizere 70 adet
Citiport 18 Class 2 oto-
biis i¢in, yiiksek bedelli
bir ihracat anlasmasi
imzaladi.
Anadolu Isuzu, ulusla-
raras1 pazardaki basari-
sini bir kez daha kanit-
layarak Birlesik Arap
Emirlikleri’nin 6nemli
ulasim otoritesi Roads
& Transport Authority
(RTA) ile 70 adet toplu
tagima otobiisii i¢in 37,8
milvon dolarlik bir an-

X21 Al Satwa

lasma imzaladi. Anado-
lu Isuzu’nun tek seferde
kazandig1 en yiiksek
bedelli ihracat ihalesi ve
en yiiksek adetli 18 met-
re Citiport satis1 olma
ozelligi tasiyan anlasma
kapsaminda, araglarin
2026 yilinda teslim edil-
mesi hedefleniyor.
Citiport 18 Class 2 ile
Modern Toplu Tasima
Coziimleri

Modern teknolojiler-

le donatilmis, yiiksek
yolcu kapasitesi, enerji
verimliligi ve diisiik
emisyon degerleriyle
one ¢ikan Citiport 18
Class 2 model otobiis-
ler: Birlesik Arap Emir-

likleri’nin toplu tasima
sisteminde yer alacak.
Ergonomik tasarimi ve
istiin konfor 6zellikle-
riyle yolcu deneyimini
gelistiren bu araglar,
Dubai’de hizmet vere-
cek.

Bu anlasma, Anadolu
Isuzu’nun kiiresel basa-
risin1 ve sektore sagla-
dig1 yenilikei katkilar
bir adim 6teye tagimay1
hedefliyor. BAE gibi
stratejik bir pazarda mo-
dern ve gevreci ulasim
¢Oztimleri sunan Anado-
lu Isuzu, siirdiiriilebilir
toplu tasimacilikta 6ncii
konumunu gii¢lendir-
meve devam edivor.
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ZF, oncii ve cevreci ‘Yeniden Uretim’ modeli
REMAN ile donguisel ekonomiye katkida bulunuyor

F, yenilik¢ci REMAN is modeli
ile bir¢ok bilesenin endiistriyel
Olcekte yeniden iiretimini gercek-
lestirerek dongiisel ekonomiye ve
stirdiiriilebilir mobiliteye 6nemli bir katki
sagliyor.
Otomotiv endiistrisinde “kaynaklarin
dontistimi”, siirdiirtilebilir kalkinma hedef-
lerine ulagsmak i¢in 6zel ¢abaya, daha fazla
inovasyona ve hizla 6l¢eklendirilebilir ¢o-
zlimlere en fazla ihtiya¢ duyulan alanlardan
biri olarak kabul ediliyor. ZF tirlinlerindeki
geri doniistiiriilmiis malzeme oranini sii-
rekli artirtyor ve kaynaklarin korunmasina
onemli bir katkida bulunuyor. Geri donii-
stim yoluyla daha uzun kullanim siireci,
temel malzemelerin tasarrufunda 6nemli bir
kaldirag niteligi tastyor.
ZF’nin Teknoloji grubu, 1963 yilindan bu
yana diinya ¢apinda 25 yeniden iiretim te-
sisinde kullanilmis pargalar1 endiistriyel 61-
cekte “ikinci bir yasam™ i¢in hazirliyor. Bu

parcalar tesiste tek tek bilesenlerine ayrila-
rak temizleniyor, test ediliyor, yenileniyor
ve tekrar monte ediliyor. Bu stireg REMAN
yani yeniden iiretim olarak adlandiriliyor.
REMAN’1n ZF nin stirdiiriilebilirlik stra-
tejisinin ¢ok dnemli bir parcasini olustur-
dugunu belirten ZF Aftermarket Turkiye
Genel Miidiirii Selim Aydinhoglu, konuy-
la 1lgili degerlendirmesinde sunlar1 soéyledi:
“ZF Aftermarket, REMAN ile verimli-

lig1 artirirken kaynaklarin korunmasina,
cevreye yonelik etkinin azaltilmasina ve
stirdiirtilebilir mobiliteye ciddi bir katk1
sagliyor, sektoriine onciiliik ediyor. Yeni
parcalarla tamamen esdeger isleve sahip
olan yeniden tiretilmis iirtinler, titiz kont-
rollerin ardindan yeni {irtinlerle ayni1 garanti
stireleri ile pazara sunuluyor. ZF, REMAN
sistemi i¢in servis ve distribiitorlere kolay-
ca kullanabilecekleri basit, hizli ve verimli
bir siire¢ sunuyor. Siirdiiriilebilirlige verdi-
&1 onem dogrultusunda yeniden {iretilmis

parca portfoylini siirekli olarak [l |||
genisletmeyi hedefleyen ZF, | |
boylece kaynaklarin korunma-
sina ve emisyon azaltimina olan
katkilarini daha da artirtyor. ZF
Aftermarket Tiirkiye olarak tesi-
simizde sanziman, aks ve kaliper
bilesenlerinin yeniden iiretimini
gergeklestiriyoruz.”

Yeni bir parca ile karsilastirildi-
ginda, yeniden Uretilen bilesenle- |
rin iiretim siireclerindeki malze- ©
me tliketimi ortalama yiizde 95’
kadar azalirken enerji ve CO2 tasarrufu ise
yiizde 90’a kadar ¢ikiyor.

ZF’nin 6ncu ve gevreci ‘Yeniden Uretim’
modeli REMAN, Alman Siirdiiriilebilir-
lik Odiilii’ne layik goriildii

ZF, yeniden tiretim modeli REMAN ile
Alman Siirdiiriilebilirlik Odiilii Vakfi tara-
findan verilen ve farkl sektorlerde donii-
stim alanlarinda en iyileri belirleyen Alman

I‘I [

'|| II |
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il (11111111 s

Siirdiiriilebilirlik Odiilii’niin de sahibi oldu.
ZF, odili “kaynaklarin dontigtimii alanin-
da” ald1. Uzman jiiri, kararinda ZF nin
ozellikle siirdiirtilebilir dongiisel ekonomi
konusundaki kapsamli taahhiidiinii goz
ontlinde bulundurdu. ZF’nin arag {iretici-
leri ve kiiresel yenileme pazari i¢in gli¢
aktarma modiillerinin yeniden {iretiminde
uzmanlagan Bielefeld’deki yeniden tiretim
tesisi, bu alanda 6nemli bir role sahip.

2. El Ticari Araglarda Glvenin
Adresi: PILAVCI OTOMOTIV

TEMSA MARATON

KM: 135.000 Koltuk DUzeni: 50+1+1 / 2+2
Model: 2024 Fiyat: 11.250.000 TL

iSUZU NOVO LUX
Km: 399.000 Koltuk DUzeni: 27+1
Model: 2013 Fiyat: 1.365.000 TL

TEMSA PRESTIiJ SX MERCEDES BENZ ViTO TOURER 114 CDi
Km: 315.000 Koltuk DUzeni: 29+1 Km: 420.000 Koltuk DUzeni: 29+1+1 Km: 26.000 Koltuk DUzeni:8+1
Model: 2014 Fiyat: 1.325.000 TL Model: 2015 Fiyat: 1.750.000 TL Model: 2024  Fiyat: 2175.000 TL

.

TEMSA PRESTIJ SX

Km: 3.950.000 Koltuk Duzeni: 29+1
Model: 2024  Fiyat: 3.950.000 TL

iSUZU NOVO LUX
Km:422.000 Koltuk DUzeni: 27+1
Model:2013 Fiyat: 1.350.000 TL

J

PiLAVCI OTOMOTIiV

www.pilavci.com.tr

iSUZU NOVO LUX

TEMSA POWERBUS
Km: 550.000 Koltuk DUzeni: 35+1+1
Model: 2007 Fiyat: 650.000 TL

J

Istasyon Mah. Giiney Yanyol Cad. No:150, Gebze/Kocaeli

iSUZU NOVO LUX
Km: 299.000 Koltuk DUzeni: 27+1
Model: 2013 Fiyat: 1.395.000 TL

.

lletisim
Murat Korkmaz
053277518 66
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